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打破国外垄断！她让国产刀具削“钛”如泥
为“中国制造”铸一把
自主利刃

王佳鑫的“铸刀”初心，始

于课堂上的一组震撼数据。

2022 年，王佳鑫在导师郭

世柏教授的课堂上第一次了解到

硬质合金刀具的发展现状。

硬质合金刀具被誉为“工业

牙齿”，其性能直接关系高端装

备制造的精度。“国内高端切削

刀具70% 依赖进口，而且价格

高。”10月27日，王佳鑫告诉今

日女报 / 凤网记者，钛合金加工

刀具有易崩刃、易粘结问题，相

关技术长期被国外垄断。

从小目睹父辈在制造业艰辛

打拼的王佳鑫当时就暗下决心：

要让国产刀具站起来。

这种决心如同她高考填志愿

时对材料专业

的选择。“我

认为材料专业

是 符 合 国 家

发 展 战 略 的

一个专业，并

且‘会思考的

材料’比‘被

使用的材料’

更有趣。我想

制造一些‘会

思考的材料’，这会让我觉得像

在跟未来对话。”

突破这项被国外“卡脖子”

的技术无疑就是一种与未来的

对话。

在郭世柏教授的指导下，王

佳鑫和团队针对钛合金加工刀具

易崩刃、易粘结问题，开始了奋斗。

为了让工件更光滑、刀具更耐用、

价格更低廉，团队反复打磨流程、

调试数据、修改配方，借助智能

数控设备彻夜试验。“腰酸背痛

都是常事。”王佳鑫笑着说，那

段时间，手指被金属碎屑划出血

痕也顾不上处理。

为了去掉初制刀具里面的粘

接剂，使之更加坚硬，团队需要

通过类似烤箱一样的烧结炉持

续进行烧结。“我们凌晨两三点

要起床去实验室看烧结炉是否

烧结完成，还要反复调整实验

设备的烧结温度、烧结时间以

及压强等，以确保刀具性能达

到最佳。”王佳鑫介绍，他们团

队打造的刀具主要用来切削钛合

金，硬度只是其中一个指标，还

要保证切割的精度以及刀具的寿

命。“钛合金热导率低，在切削

过程中刀具高速旋转，产生的热

无法消散，很容易导致刀具与工

件沾到一起，从而降低了产品切

削的精度，这时还需要更换刀具，

增加成本。”努力总有回报。在

历经 2 年实验、完成 3 次技术

叫板头部品牌！她们打通校园外卖“最后10米”
今日女报 / 凤网记者 唐天喜

从校园痛点中
萌发创业灵感

外卖堆得像小山，挤进去找

半天不说，还常出现错拿、洒漏

的情况。”10月27日，冯丽华告

诉今日女报 / 凤网记者，她的创

业初心，源于入学后一次次糟糕

的取餐体验。

这个想法与阙怡婷不谋而合。

“我们既是学生，也是消费者，

知道大家最需要什么。”阙怡婷

说。

为验证需求，两人结合“新

闻采访作业”的需求，通过班

级群和校园论坛发起调研，全校

4000 余名学生参与其中，85%

的受访者明

确 支 持“ 送

餐到寝”。这

份沉甸甸的

调 研 数 据，

成为她们创

业的第一份

底气。

“学校本

身支持大学

生创新创业，

我们的项目

不仅能解决学

迭代后，王佳鑫团队研发的刀

具在连续加工钛合金 8 小时后，

刀具磨损接近进口水平，精度远

超不少国产产品，价格却低三

分之一。

在实验室与市场间
摸爬滚打

技术突破点燃了王佳鑫的

创业之火。

“我们也做了一些调研，发

现汽车制造等领域对刀具耐

磨性和精度要求极高，且用国

产产品替代进口产品的空间巨

大。”王佳鑫说，“我父亲开公

司，我多少也受了一些影响。”

也有人提醒她：工业制造领

域男性占比高，女性创业更不

容易。王佳鑫回答 ：“比例是事

实，但不是定律。制造业对体

力的依赖在下降，对精度、数据、

协同的要求在上升——这些没

有性别。我更愿意把‘少数’翻

译成‘信号放大器’：当你做得

足够好，别人会更快记住你。”

截至目前，团队已手握 12

项专利，其中 1 项为国家发明

专利，2 项实用新型专利已授权。

然而，技术突破后，市场

的壁垒更难攻克。2024 年 3月

公司成立之初，研发支出居高

不下，销售收入却为零。王佳
王佳鑫（左二）和团队参加
大学生创新创业比赛时合影。

冯丽华（右）和阙怡婷

生们取餐难的问题，能改善校园

外卖环境，还能解决部分学生

勤工俭学的需求。”冯丽华介绍。

但是，她们第一次撰写的创

业计划书过于简单，学校老师提

出了很多建议。

于是，两人用勤工俭学攒下

的钱去学习外卖平台的运营流程

与团队管理经验。

2024 年下半年，她们重新

撰写了一份更为完善的创业计划

书，通过了学校创新创业学院的

评估，获得了免费的工作室及桌

椅、沙发等办公设备。2025 年 3

月，公司正式注册成立。

冯丽华和阙怡婷决定打造一

个兼具商业价值与温度的校园服

务平台，并取名“咕咕哒”——

肚子饿时的“咕咕”声，搭配“送

达”的谐音，再配上小鸡啄米的

logo，寓意“快速精准送餐”。

从单一外卖到
综合服务生态

2025 年 4月5日，“咕咕哒”

小程序上线，凭借“送餐到寝”

的核心优势，迅速打开市场。创

业前 3周，日单量便突破 500 单，

平台日均点击率达 1万次。

这背后凝结了冯丽华和阙怡

婷的智慧和汗水。

为保障服务质量，她们建立

了严格的售后机制：超时半小时

以上全额退款，餐品洒漏、送错

由平台协调商家补送或退款，配

送环节出现问题由平台承担损

失。针对商家，“咕咕哒”仅抽

取技术运营费，远低于美团、饿

了么等大型平台的抽成比例，吸

引了40 多个商家入驻，尤其是

学校食堂的商品，价格与堂食保

持一致，仅增收 1元打包费和 2

元配送费。

如今，平台已组建起三四十

人的储备骑手团队，男女比例约

为 4:6，全部由在校大学生组成。

“骑手小时薪资10-20 元，每月

最高可收入千元。”冯丽华介绍，

“我们还准备了电动车并购买意

外保险，解决跨宿舍区配送的距

离问题。”

创业过程总会伴随着一些

难题：骑手都是学生，有事就

不能来送餐，遇到人手短缺时，

两人不得不亲自上阵送餐；如

今，美团、饿了么等大平台的价

格战更是带来冲击，让“两个人

养一个团队”的她们面临着资

金周转压力。

因此，她们的“野心”开始

不止于外卖。目前，“咕咕哒”

小程序平台已拓展出代拿快递、

代取物品、洗衣洗鞋等服务，通

过高频的外卖业务引流，带动

低频高利润的附加服务。“学生

可以在平台下单洗衣洗鞋，我们

对接校外专业门店，取送全程

上门。”阙怡婷说，这种“外卖 +

多元服务”的模式，正逐步构建

起校园生活服务闭环。

未来，她们计划进一步升级

平台功能，新增兼职招聘、就业

服务及“点对点任务发布”板块，

让学生既能发布需求任务，也能

通过接单赚取收入，打造综合

性校园服务平台。

谈及创业感悟，冯丽华说：

“大学生创业要找到真实需求，

更要敢于行动。”阙怡婷则认为，

大学不仅是学习知识的地方，更

是积累阅历的舞台，“创业带来

的精神收获，远超过金钱回报”。

对于未来，她们秉持现实主义

态度，“先把当下做好，构建完

整的管理体系，未来即使我们考

研或毕业，也能把平台交给学弟

学妹们传承下去”。

在湘南学院的学生宿舍
楼外，曾经每到下课高峰
期，外卖堆积、学生拥挤
找餐的混乱场景已成过往。
如今，一款名为“咕咕哒”
的校园小程序，让学生们
实现了“外卖送寝”的便利。

这款由该校 2024 级新
闻学专业冯丽华与 2023 级
计算机科学与技术专业阙
怡婷携手打造的服务平台，
正以“创新 + 实干”的姿态，
破解校园外卖痛点，书写
着“Z 世代”大学生的创
业答卷。

鑫和团队成员带着样品奔走多

家企业，得到的多是拒绝。

在湘潭市一场创业大赛上，

评委的提问一针见血：“终端企

业需要全系列解决方案，你们

怎么卖？”这让只懂技术的学

生团队恍然大悟。

“我们不懂工业客户通过第

三方集中采购的行业规则，误

以为‘酒香不怕巷子深’。”王

佳鑫说，“这次教训比任何商科

课都深刻。”团队迅速修订计

划书，新增与刀具贸易商的战

略合作条款。

在学校助力下，他们更积

极地参赛，对接投资人、政府

和产业链资源。2025 年，王佳

鑫团队的刀具项目勇夺湖南省

大学生创业大赛银奖，吸引了

众多优质上下游企业关注。随

后，团队与湖南云箭集团、湖

南鑫聚利机械等达成合作，产

品在株洲韦凯公司启动小批量

试产。“已经有客户向我们反馈，

使用效果很好，能够达到进口

刀具水平。”王佳鑫说。

今年 7月，公司成功进入

湖南股权交易所大学生创新创

业专板。对于未来，王佳鑫充

满信心。“伙伴同心、导师引路、

学校搭台、政府护航，让我们

走得更稳。”

今日女报 / 凤网记者 唐天喜

王佳鑫的工位上，放
着 3 把样品刀具：德国进
口、国内主流以及她和伙
伴们共同研制的产品。

“我们的刀具磨损接近
进口水平，精度远超国产，
价格却低三分之一。”正
在湖南科技大学 2022 级
智能材料与结构专业就读
的大四学生王佳鑫自豪地
说。

这个担任公司总经理
的“00 后 ” 女 孩， 面 临
国内钛合金加工长期依赖
进口刀具的现状，和团队
一起劈开了一条国产替代
的破局之路。


