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跟老师跑现场发现商机
如果在长沙街头碰到个子小

小、一脸稚气、说话轻言细语的

大三女生李睿恬，你很难把她

和一个开了两年公司、营收超过

850万元的创业者联系起来。

事实上，2004 年出生的她

在大一下学期就开起了公司。

在进入大一前的暑假，李睿

恬就已经开始联系所学专业老

师， 在学

校陈众教

授指导下

自学大一

大二基础

课。“开学

后， 老师

深入浅出

的讲解让

我对电气

专业产生

了浓厚兴

趣。”李睿

恬告诉今

日女报 / 凤网记者，更让她收获

多多的是跟随老师外出跑现场。

“在不同的新能源电力建设

工地现场，都有电气工程师主动

询问我们学校是否有做新型电力

系统机组并网检测数据分析的

课题组。”李睿恬解释，电气工

程师询问的目的是希望有这样的

课题来减轻他们的工作强度。以

风力发电来说，风小的时候，可

能电力就不够；风猛的时候，电

力可能又过足，过于强大。这就

有可能导致风力机组发生了故

障，影响用户用电。为了减少或

避免这种故障，国家要求新能

源电力公司在正式投入使用前，

必须经过并网检测，来评判这个

风力机组是否具有故障支撑能

力。而一个风力机组通常需要2

个电气工程师花费半个月的时间

才能完成并网检测。

电气工程师们的多次询问透

露了新能源并网检测数据分析

是市场刚需，且缺乏高效解决方

案。这就是商机。“我们国家目

前非常重视新能源建设，相关

电力公司有几万家，可以说市场

潜力巨大。”李睿恬告诉今日女

报 / 凤网记者，她所在课题组本

身就深耕新型电力系统仿真建

模方向，与导师、同门讨论后，

大家在 48 小时内就初步规划出

技术路线，确认了方案的可行性。

2023 年 4 月 20 日，当时还

在读大一的李睿恬和团队一起

成立了长沙纽恩内基科技有限公

司，专注新能源仿真与建模。李

睿恬担任公司法定代表人，核心

技术研发人员大多来自长沙理工

大学电气学院的科研团队，具备

扎实的电力系统专业背景。

 

 学长放弃国企就业加盟公司
创业从来不是一帆风顺。

“我们曾经历过技术攻坚的

挑战，也面临过产品落地的危

机，还会遇到外部压力与内部分

歧。”李睿恬告诉今日女报 / 凤

网记者，他们的营销策略之一就

是率先在多家省级电科院试点，

以高准确性和稳定性建立口碑，

然后把开发出的软件销售给新能

源电力企业。但首次在广州与客

户交流的经历给了他们一次深刻

的教训。

在那次对接中，广州的客户

指出了软件在细节处理方面存在

的明显不足：部分数据处理和

显示的基本逻辑存在漏洞，参

数辨识的依据无法准确快速地

对应查证，波形图指代物理量

模糊不清等。

面对这一系列挑战，李睿恬

和团队并未退缩，而是迎难而

上，连夜分析问题所在，全身

心投入紧张的修改与完善工作。

经历无数次的加班讨论、深入

讲解、细致分析与精心修正后，

改良过的软件赢得了客户的赞

赏，他们也与客户达成了长期合

作协议。

目前，李睿恬的公司已与广

东、陕西、云南、海南等全国

各地的多家电力科学研究院和

电力科技公司建立了稳定的合

作关系，而且赢得了越来越多

同学的认可。前不久，一名本已

在广东一家电力企业上班的校

友选择回到湖南，加入李睿恬

的公司。

“对于我们大学生创办的公

司来说，员工大多是学生，他们

一旦毕业，就可能流失。这会直

接影响工作进展衔接，加大培

训成本。希望我们可以做得更好，

留得住大家，和大家一起共创

美好明天。”李睿恬说。

变废料为专利，她“点丝成胶”修复宠物受伤皮肤
今日女报 / 凤网记者 唐天喜

提起蚕丝，你可能会想起诸多诗词名句，也会想起收藏在湖南博物院里仅 49 克
重的素纱襌衣。如今蚕丝在服装之外有了新的妙用：今年刚刚从湖南大学毕业的女
大学生吴直彦，把传统纺织业中的断裂蚕丝转化为具有医疗价值的生物材料，用来
修复宠物皮肤。就在不久前，她还获得了湖南省大学生创业投资基金的资金支持，“今
年的销售目标是过百万元”。

“大学一开始，我其实并没

想到创业，只是爱上了实验室

的动手课。”2002 年出生的吴

直彦告诉今日女报 / 凤网记者，

2021年她从黑龙江省大庆市到

湖南大学就读生物技术专业，

因为学校实行本科生导师制，

大一时，她就经常跟着导师进

组做实验。对化妆品比较感兴

趣的她做出了护手霜、水乳等

小产品，“当时感觉好神奇，很

惊喜”。

在这种惊喜的刺激下，吴

直彦在大一暑假的时候开始准

备参加大学生的创新创业比赛，

也有了创业的思想萌芽。“我父

亲在企业工作，从他身上我感觉

创办企业能够帮助到很多人。”

起初，吴直彦专注于女性子

宫内膜修复项目，并凭借此项目

获得了湖南省大学生创新大赛

一等奖。正当她想把这个项目

变成创业项目时，评委给出了暂

缓的建议。原来，医疗器械类

2 年创收 800 万，她大一开公司解电气工程难题

在进军宠物皮肤修复市场之

初，吴直彦和团队成员就在长沙、

武汉等地进行了调研，尤其与一

些比较大的连锁宠物医院建立了

比较好的联系。“现在养宠物的

人越来越多，而通过宠物医院的

反馈，我们了解到宠物受伤后，

大都没有专门的宠物药物治疗，

而且使用的药通常只有抑菌作

用，没有修复功能。而在实际生

活中，宠物医院接收的宠物 90%

需要用到皮肤修复技术。”吴直彦

介绍。

如何找到合适的修复材料

呢？

“大家都知道现在很火的一个

东西叫玻尿酸，我们的研究项目

中就有它，其专业名字是透明质

酸，具有一定的修复功能。在做

研究过程中，我们经常在网上找

些论文，了解修复类的材料，恰

巧就看到了蚕丝。”吴直彦介绍，

当时市场上并没有企业把蚕丝运

用到修复领域，她就和两个师兄

师姐开始用蚕丝做试验，经过不

断尝试，终于做出来了。

“我们技术的核心在于‘自锁

式’交联技术，分子能够‘手拉手’

连接协作，相较于使用小分子交

联剂，可以降低超过 95% 的毒性

和残留。同时，通过点‘丝’成‘胶’，

搭载活性成分，具有更好的治疗

效果。”吴直彦介绍，通过实验对

比，他们的宠物产品“丝宠乐”相

比传统产品，可使皮肤修复效率

有效提升20%，“这很受宠物主人

的欢迎”。

“我们即将进入市场的有凝胶

和喷雾两种产品，主要用作宠物

皮肤修复。”吴直彦告诉记者，产

品的主要原材料并不需要最好的

蚕丝，那些传统纺织业中被当作

边角料的、长度不足的断裂蚕丝

就可以。这样做既让这些纺织业

“废料”发挥了更大的作用，也让

吴直彦团队节省了诸多的成本。“我

们目前也跟一些乡村的养蚕农户

在建立联系，希望用自己的产品助

力乡村振兴。”

更让人意外的是，吴直彦团

队还同步研发了以蚕丝为原料的

纯天然生物培养基，价格低廉且

效果优良，“团队目前已申请 12 项

国家发明专利”。

吴直彦也得到了社会的诸多

支持，“办公室三年免租，租住的

人才公寓是两室一厅，月租五六

百元，真的很划算”。更为难得

的是，其公司不久前获得了湖南

省大学生创业投资基金 30 万元资

金支持，吴直彦团队更有了向前

冲的信心。

创业项目获省大学生创新大赛一等奖

宠物皮肤修复效率提升 20%

的市场门槛实际很高，前

期需要几千万元的投入，而

且还要 5 年以上的临床试

验，这对年轻的大学生创

业者来说，压力太大了。同

时，评委提醒：“宠物健康

是一片蓝海，能更快实现商

业化。”她果断调整战略，

优先推出宠物皮肤修复系

列。

2025 年 4月，在毕业前

夕，吴直彦和几个师兄妹在

长沙市望城经开区大学生

创新创业基地成立了长沙市

康丝宁生物科技有限公司，

自己担任 CEO。

“我们的口号是为健康

服务，可以是女性健康，也

可以是宠物健康。”吴直彦

说，“先用宠物产品打开市

场，再用收益反哺医疗产

品的研发。”

今日女报 / 凤网记者 唐天喜

在别的大学生忙着考研
或找工作时，长沙理工大学
的大三女生李睿恬开的公司
已经可以为别人提供工作岗
位了。更让人没想到的是，
她在大一就开了公司，如今
有员工 10 人，营业收入已
超过 850 万元。

李睿恬（右一）和团队成员
去广东调研、营销时合影。

吴直彦在参加创新创业比赛时介绍动物实验情况。


