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长沙有家法律书店，女店主爱帮人公益“解忧”
今日女报 / 凤网记者 江昌法  陈珂偲

5 月 12 日的长沙，阳光正好，法律书店门前游人如织。来自湖北、内蒙古、辽宁、贵州等地的律师、法官、法学生们慕
名而来，他们或低头翻阅《民法典》等法律书籍，或站在专架前低声讨论，或欣赏内含法律元素的文创产品……

长沙法律书店在长沙扎根了 34 年，主理人冼荣丽于 2019 年从公公“桂哥”手里接手了这家书店，此后的每一天，她的
工作都是找书、发货、办分享会，还要耐心听某位读者诉说自己的案情。

每年最少有 100 个读者到长沙法律书店寻找支持。他们大多是漂泊在长沙的打工者、个体户，他们遇到的事千奇百怪。
在他们的眼中，这里更像是一间“解忧杂货店”。

站在浏阳河边的马路上，抬头便能看见“长沙法律

书店”的招牌。从街边小门脸走进书店，眼前顿时开阔

起来：层叠错落的书籍、温暖柔和的灯光、舒适的沙发，

以及蕴含法律元素的文创，让这家 270 多平方米的书店

有了属于自己的文艺气息。

长沙法律书店的故事，还要从 1991 年说起。

1991 年，益阳农村出身的桂哥和妻子向亲朋好友借

了 300 元，来长沙创业。他们从摆书摊开始，久而久之

发现法律书籍的销量最好，便开始有意识地多进法律书

籍。

1997 年，随着“依法治国，建设社会主义法治国家”

目标的提出，桂哥敏锐地察觉到法律书籍的市场潜力。

他们决定投身法治建设，专注于法律书籍的经营。

靠着老家的腊肉和善于交际的性格，1998 年，桂哥

和北京各大法律出版社谈下法条、司法解释和理解与适

用等书籍的代理权，成为当时全省唯一的正版法律图书

专卖店。

二十余年过去，2019 年，桂哥的法律书店出现了经

营困难。看着公公婆婆一天天年迈，冼荣丽选择从上市

公司辞职回来接手书店。那时，她的脑海中简单地闪过

一个念头：不想让他们干了 28 年的书店倒闭，要继续维

持下去。

而此时的书店困境，让冼荣丽犯了难：长沙

法律书店蜷缩在定王台书市一楼的角

落，一个月只有 1.5 万元的营收，“环

境不好、没有服务，除去所有

开支，还养不活一个人”。

但在电器、服装、手机

销售行业都拿过销冠的冼荣

丽迎难而上，她告诉丈夫：

要把书店的业绩做到 500 万

元！

冼荣丽的一个技能，是

挖掘顾客需求。面对律师，她

会推荐实务方面的书，再搭配一

两本历史、哲学类书籍，“律师更看

重的是这本书对自己的案子有没有用，但

也要开阔视野，提升综合能力”。而如果顾客是大学老师，

她会推荐一些教授所在领域的学术大牛著作，“像中国政

法大学江平教授的《民法学》《物权法》，在老师圈卖得

很好”。靠着努力创新和销售技巧，接手书店的第三年，

冼荣丽真的完成了 500 万元的销售目标。

“法律书店与其他的实体书店不太一

样，法律类书籍是法律从业人士的刚需，

法律人必须不停地购买法律书籍。”

冼荣丽说，法律在不停地修订变

化，法律人需要随时学习最新

的法律知识，这也是法律书店

能够存活下来的依靠。

“网购的优势是物流，如

果我能更快送书上门，是不

是就意味着可以赢得更多顾

客？”为了与时俱进，冼荣丽

也在不断创新经营方式。她为

书店配备了一支同城配送团队，可

以做到 1 小时把书配送到律师手上。

这项服务赢得不少像胡莹一样的顾

客认可。胡莹说，在案件审理中，实体书

的作用不可替代。

为了增强书店的互动性，冼荣丽还经

常在店里办沙龙和新书发布会，让来自不

同行业的人聚在这里。2023 年，她还盯

不仅善于精准推荐书籍，冼荣丽还敏

锐地发现了顾客的“痛点”。

每年都有很多读者想到书店寻求专业

的法律帮助，他们大多是漂泊在长沙的打

工者、个体户，他们碰上的事千奇百怪：

把客户的高级地毯洗坏了、看短视频下

单的机床货不对板、爽快借给同乡 5 万

块钱后对方人间蒸发……为了帮助他们走

出困境，冼荣丽主动为他们介绍律师，提

供免费的法律咨询。

工作日的午休时间，泰和泰（长沙）

律师事务所合伙人韩冲经常睡得正酣时，

就接到了法律咨询的电话。其中大多是

冼荣丽推荐顾客打过来的。她与冼荣丽

是好闺蜜，这样的电话，她每年最少要

接 200 个。

2024 年 6 月的一个周末，韩冲在书

店悠闲地看书。突然，冼荣丽急匆匆地

跑过来，说有一个 50 多岁的中年妇女陈

小花（化名）找到书店求助。

见面后，陈小花跟她倾诉，自己想赡

养叔叔，但遇到了难题——自己不是叔

叔的直系亲人，叔叔离婚后有一个儿子，

但不在身边，自己去银行，无法取出叔叔

的退休金……

“《民法典》有新规定，具有完全民

事行为能力的成年人，可以与其近亲属事

先协商，以书面形式确定自己的监护人。”

韩冲耐心地分析了陈小花的情形，建议

她申请成为叔叔的意定监护人。

此后的五个多月，韩冲带着陈小花从

区法院拿到了离婚判决书，又从老人的

两代传承，书店营业额突破 500 万元

提供免费法律咨询，她在书店为顾客解忧

日记中找到了证明老人想让陈

小花赡养的依据，每一步，韩

冲都会跟陈小花沟通方案，最

终成功地帮她争取到了监护权。

来书店求助的读者越来越

多，2023 年，书店搬到浏阳河

畔，冼荣丽还特意规划一个房间，

专门用于提供法律援助。

胡莹是湖南云端律所家法

法团队负责人，10 多年前，还

是法学生的她就是法律书店的

忠实读者，几乎每个月都要来

这里淘书。

当律师的 14 年，胡莹依旧

是书店的常客。有时候，她看着

书，就会被冼荣丽拉去解决读

者遇到的法律问题。

因为被家暴跑来求助的女

性许燕雨（化名）一脸忧伤与

不知所措。胡莹和冼荣丽都建

议她第一时间报警并到医院及

时验伤。第二天，许燕雨到医

院检查，拿到了验伤报告。看

到结果后的胡莹十分气愤，很

快成为她离婚案件的代理律师，

最终帮许燕雨打赢了离婚官司。

胡莹告诉 记者，很多家庭

主妇遭受家暴伤害后，几乎都

不知道如何取证，也不懂得维

权，而是一步步退让，在胡莹

看来，婚姻是需要双方互相包

容， 一方 无 条 件地 持 续退让，

只会让婚姻更加脆弱。“我们还

需要加倍努力，让更多在婚姻

中遭受伤害的女性学会用法律

的武器保护自己。”

 法律书店见证中国法治进程

上了小红书和视频号，开始在小

红书和视频号上做直播，并开通

了线上渠道。最火的一次直播，

一次性卖出了 100 本书。

在书店的一面墙上，写着

一首湖南省高院法官所作的诗，

题为《致法律人》：你挥洒满腔

的热血，痴痴地渴求正义，你

用尽一生去奔跑，只为这份法

律理想……这也是长沙法律书

店一直坚守的理念。

一路走来，冼荣丽、前老板

桂哥和书店里的法律人，都见证

了中国司法进步的 30 年。

1978 年 底， 经 过 废 改 立，

中国有效法律只有 53 件。1998

年至 2003 年，在第九届全国人

大任期内，全国人大和全国人

大常委会共审议通过宪法修正

案 1 件、法律 75 件、法律解释

8 件、 法律问题的决 定 30 件，

共计 114 件。

1997 年《中华人民共和国刑

法》第一次大规模修订后，法

律图书的数量由少增多。书店

里最显眼的，是《刑法》《民法

通则》等基础法律单行本。而

近十年，随着《民法典》《监察

法》《学位法》相继出台，相关

解读书籍和实务手册几乎占据

专柜半壁江山。尤其是《民法典》

2020 年问世后，配套的案例解

析书籍一度脱销，许多顾客感

叹“像换了本新字典”。

“如今我国的法律体系越来

越完善了，出台的法律也越来越

细致了，而每颁布一部新法，我

们书店都是第一时间上架，为

公众搭建起学法用法的便捷桥

梁。”冼荣丽说。 
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每年最少有 100 个读者到这里寻找支持

长沙法律书店，组织了长沙法律人读书分享沙龙。

书店主理人冼荣丽在看书。

长沙法律书店内，女法律人在看书。


