
3 月， 正值江 永 新 鲜 沃

柑大量上市，果园里金黄的

沃柑与现场打包发货的场景，

成了宋春姣朋友圈短视频绝

佳的“背景板”。

“现在我们的沃柑都是现

采现发，每天订单量大概在

2000 到 4000 单，约 7500 公

斤。在华南区域，客户基本上

第二天就能收到果子。”3 月

17 日，江永县粗石江镇槐木

村乡村振兴电商小站站长宋

春 姣 告 诉 今 日女 报 / 凤 网

记者。

令人 意 外的是， 从华中

农业大学管理类专业毕业后，

宋春姣最初投身的是建材行

业。“一开始，我和大家一样，

闲时就爱刷短视频。” 宋春

姣回忆，后来她留意到，通

过短视频平台购物的人越来

越多，自己也不知不觉加入了

网购大军。

她开始琢磨，能否通过

拍短视频销售自家及附近村

民家的水果。“果子再好，运

不出去也没用！”江永县地处

偏远山区，果农常因交通闭

塞、信息不畅，面临“丰产不

丰收”的困境。

起初，宋春姣 在微信朋

友圈尝试卖水果，可销路有

限。就在这时，一次培训改

变了她的发展轨迹——县电

商服务中心的直播技能课让

她眼前一亮 ：“手机就是新农

具，流量就是新农资！”

在江永县相关部门支持

下，宋春姣前往北京、广东、

西安等地学习电商直播。

2022 年，宋春姣注册成

立电子商务公司，销售香柚、

沃柑、夏橙等农产品，并被

县电商服务中心聘任为“乡村

振 兴 直 播小站 ” 槐 木 村 站

站长。

从此，她白天打理果园、

拍摄剪辑视频，晚上开启直

播。“我们的顾客大多白天上

班，晚上才有空购物，所以

现在都是晚 上 7 点多直播，

一直到凌晨。”宋春姣介绍。

2023 年， 在“ 数 商兴 农

夏橙季产 销对 接 活 动” 中，

宋春姣成功与各大直播平台

“大咖”对接，一举销售夏橙

150 多万公斤。这一年，通过

线上线下、直播带货、社群

团购、平台供货、商超供货

等多种渠道，宋春姣的公司

年销售香柚、沃柑等水果超

450 万公斤，带动村里发展水

果产业 2000 多亩。
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江永女大学生直播助农：3年卖水果3000万元
今日女报 / 凤网记者 唐天喜

晚上 7 点半，永州市江永县粗石江镇槐木村的果园
里，有一角格外忙碌。宋春姣坐在挂满金黄沃柑的果
树前，将镜头对准枝头饱满的果实，热情介绍道：“家
人们看，这是自然成熟的江永沃柑，皮薄肉嫩，现摘
现发！”

瞬间，直播间涌入上千人，订单提示音此起彼伏。
谁能想到，这位嗓音略带嘶哑的瑶族女子，曾是学管
理的大学生，原本从事建材生意，如今却摇身一变，
成了带动女大学生及一方乡亲致富的 “电商领头雁”。

3 月 18 日，在槐木村的洗果

车间里，工人们正忙着对刚从果

园采运回来的沃柑进行清洗、分

级、装箱。箱子上的产品名称和

溯源介绍用两种文字呈现，一种

是汉字，另一种是江永女书。

 “ 女书 是 我们江 永的特 色

文化，我希望外地消费者吃到江

永水果时，也能感受到我们独有

的文化。”宋春姣说，在农产品

包装设计和宣传推广中融入江

永女书文化和瑶族文化，延伸了

产品附加值，激发了消费者购买

欲。

从今年 4 月开始，宋春姣将

开通跨境电商，“目前所有合同

细节都已敲定”，首次发货 9.65

吨，销往东盟一些国家和地区。

宋春姣是江永县巾帼电商直

播大军的一个缩影。2023 年以

来，江永县升级电商服务站点，

打造 15 个“乡村振兴村级直播

示范小站”，其中女站长约占一

半。同时，县电商服务中心联合

县人才办、县妇联、各乡镇创建

电商直播基地，已扶植、培育电

商直播网红 120 多名、“乡村网

红”30 名、从事短视频和直播

人员 2000 余人。

2024 年，江 永县妇联联 合

获评永州市“巾帼建功标兵”的

宋春姣 开展 直播 技 能 培训班。

江永县妇联主席周敏表示 ：“我

们举办这样的培训班，是深化

拓展‘乡村振兴巾帼行动’‘巾帼

创业就业促进行动’的需要，希

宋春姣的成功，吸引了粗石

江镇石螺营村“90 后”村民陈玉

明的目光。

  2022 年，陈玉明大学毕业

后，从城市回到乡村，和父母一

同打理 20 亩果园。“我一直对电

商直播很感兴趣，可不知道从

哪儿入手，宋春姣开办的电商直

播培训班，正好给了我学习的机

会。”陈玉明告诉记者，她最初

学习电商直播，就是想让自家的

优质水果搭上电商快车。

原来，宋春姣在电商直播取

得一定成绩后，在县妇联等单位

指导下，以“传、帮、带、扶”模式，

开办培训班教村民直播带货，助

力共同致富。

陈玉明真正学习后才发现，

农产品网络销售需要办理营业

执照等相关证件，而她家 20 亩

水果，可能不到一周就卖完了，

办营业执照似乎不太划算。

和宋春姣沟通后，陈玉明决

定把自家水果交给宋春姣代销，

自己也到宋春姣的公司上班。“这

一步走对了！”陈玉明笑着说，

现在她基本工资加业绩提成，月

薪最高能拿到三四万元。

同样开心的，还有从湖南涉

外经济学院毕业的粗石江镇人何

舜哲。2023 年，他跟着宋春姣

学直播，最终也成为宋春姣公司

的一员。工作一年多，何舜哲就

买了一辆小汽车，他父亲高兴得

放鞭炮庆祝。

“去年，我们有好几位主播

都买了车，有小米，也有宝马。”

宋春姣笑着说。

截至目前，宋春姣已培养 16 

名回乡创业大学生和数十名农村

妇女直播带货，带动附近百余名

村民就业，与三十多户果农签订

收购合同，帮助当地农户销售农

产品 5000 吨， 销售额 达 3000

多万元。

就连附近乡镇的村民也从中

手机当新农具、流量当新农资、直播成新农活

一场直播卖出150万公斤夏橙

她在村里上班，月薪最高三万多元
受益。由于宋春姣销售的水果

都是当天采摘、当天发货，专

业采摘队在果园丰收时不可或

缺。附近源口瑶族乡小古漯村

的 12 位村民利用闲暇时间组

成采摘队，接了粗石江镇槐木

村的“订单”。采摘队负责人张

女士说 ：“按 7 分钱一斤算，一

天采摘按重量计酬，酬劳 12 个

人平分，一个人一天工资在 300

元左右。”

“我们目前能销售的产品有

沃柑、夏橙、香柚等，但一年

中还是有几个月没 水果可卖，

这会影响员工收入。”宋春姣

告诉记者，为此，她与在全国

各地创业的华中农业大学校友

达成共识，在各自直播间互相

销售对方产

品， 实 现 共

赢。

宋春姣穿着民族服饰直播。 把女书文化植入产品销售

宋 春 姣
和 果 农 一 起
查 看 水 果 品
质。

今日女报 / 凤网讯 ( 通讯员 

陈雨航 杨扬 )“忠孝传家德为本，

仁义处事信当先。”“良好的家

风伴我从懵懂无知一步步踏上

人生阶梯，指引我成长的方向。”

……近日，永州市冷水滩区妇联

联合区纪委等多部门开展的家

风家教作品征集活动结束，共

征集到 200 余份涵盖视频、文

字、书法、绘画等多种类别的

家风家教优秀作品，一幅幅饱

含深情的优秀作品，传递着一

个个家庭对廉洁修身齐家的传

承与期许。

近年来，冷水滩区妇联把

家风建设作为加强干部群众廉

政建设的重要“切入口”，与区

法院联合推出原创家风家教视

频《依法带娃》；动员“最美家

庭”力量，组建廉洁家风宣传

队，走进村（社区）、学校开展

家风故事分享会、新春送“春廉”

等活动；联合区纪委监委等部

门开展线上家风家教作品征集

活动；发动“管家婆”巾帼志

愿服务队开展“家庭情深  家的

温暖”社区茶话会等活动，将

家风家教宣传覆盖到全区各个

角落，让廉洁家风吹进千家万

户。

永州市冷水滩区：让廉洁家风吹进千家万户

望为农村妇女提供学习和创业

平台，让她们在家门口实现创

业梦想，也为推动江永县农村

经济发展贡献力量。”

数据显示，近两年，江永

县电商销售突破 4.5 亿元，让

3500 多户农户增收 1.8 亿元。

“最 让我骄 傲的，不是赚

了多少钱，而是看到乡亲们眼

里有光了。”夜幕降临，宋春姣

又架起直播设备。镜头里，她

身后是硕果累累的枝头，屏幕

上滚动着来自天南地北的订单。

第二天，满载江永水果的货车

将从槐木村驶向全国，车轮驶

过之处，扬起一片金色尘土 。

资讯 >>


