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她帮非洲通“电”：10年，14国，1500000户
今日女报 / 凤网记者 周雅婷

戴着眼镜，留着短发，语气温柔，做事干练。这是张文莉给人的第一印象。
张文莉是威胜控股旗下威胜信息技术股份有限公司国际营销平台西非区域负责人，2013 年，她被派往非洲进行市场开拓。
贝宁、加纳、科特迪瓦、摩洛哥……10 年时间里，张文莉的足迹踏遍了非洲大地 14 个国家，并带领团队累计为超过 150

万户当地居民提供了中国能源计量产品和服务。
伴随着“一带一路”倡议的春风，一批批像张文莉这样的中国人远渡重洋，在非洲大陆帮助当地进行经济建设，与当地人民

结下了深厚的友谊。 

 她想让中国产品走进非洲

据中国商务新闻网消息，

近年来，得益于金砖合作机

制、中非合作论坛等多方助

力的加持，非洲的面貌已发

生巨变：电气化铁路、高速

公路、水电站、工业园等一

批批基础设施项目引来世界

关注。

今 年 1 月11日， 秦 刚

外长同非盟委员会主席法基

共同会见记者时提到一组数

据：新世纪以来，中国在

非洲修建了超过 6000 公里

的铁路、6000 公里的公路、

近 20 个港口、80 多个大型

电力设施，援建了130多个

医院和诊所、170多所学校、

45 个体育场馆、500多个农

业项目。这些成果看得见、

摸得着，为促进非洲经济社

会发展和民生改善发挥了重

要作用。

中国在非洲的工程项目

深入民心，是因为这些基础

设施建设给当地百姓带来实

实在在的红利。

“在非洲青年看来，中国

已成为非洲大陆最具影响力

的非洲以外国家，中国在基

础设施建设和促进当地就业

等方面为非洲国家作出了积极

贡献。”南非伊奇科维茨家庭

基金会委托开展的一份《2022

年非洲青年调查》报告说，

中国对非洲大陆基础设施建

设的投资与支持，物美价廉

的商品，为非洲产品提供出口

机会，为当地人民创造就业

机会等是非洲青年肯定中国

对非积极影响的主要原因。

谈到中非基础设施建设

方面的合作，就必然要提及

北非最大的经济体——阿尔

及利亚，这里是中国在非洲

最重要的海外工程承包市场

之一。目前，100多家中国大

型企业的数千名中国员工正在

阿尔及利亚开展业务，涉及

基础设施、住房建设、电信、

空间技术、水电项目、采矿

和能源以及交通等诸多领域。

2010 年，世界经济从金融危机中缓

过气来，中国的外贸开始复苏。这一年，

即将从湘潭大学法语系毕业的张文莉选

择进入了深圳的一家快消品公司。“我遇

见过来自多哥、贝宁、几内亚、突尼斯的

客户。那时，来到中国、和中国人做生

意的非洲商人还不算多。”6 月 20 日，张

文莉向今日女报 / 凤网记者介绍，当时

远道而来的非洲商人除了感叹中国的巨

大变化外，还会向张文莉讲述自己国家

的风土人情与历史。

渐渐地，大洋彼岸的那块土地，引

发张文莉无数向往。2013 年，张文莉来

到威胜控股，负责西非和北非法语区国

家的市场开拓。威胜控股是能源计量设

备、系统和服务供应商，于 2005 年 12

月在香港主板上市。2013 年 9 月，张文

莉团队的一位合作伙伴邀请她一同参与

一个埃塞俄比亚电力公司的招标项目。

张文莉心想 ：“正好可以借着这个机会去

‘探探路’，将中国的能源计量服务推广

到非洲去。”

埃塞俄比亚地处非洲东北部，是通

往非洲大陆的“东大门”，是非洲最具

经济活力的国家之一。“市场容量庞大

的同时，竞争也非常激烈。”张文莉告

诉今日女报 / 凤网记者，第一次，她满

怀希望地来到了埃塞俄比亚，但现实不

尽如人意——他们失败了，项目最后也

不了了之。

这次失败让张文莉对非洲市场有了

更深刻的认知 ：“在异国他乡，要结交当

地的朋友，了解当地市场和规则，当地

的政府和企业才会信任你。”因此，张

文莉改换了策略，2016 年，她来到了贝宁，

开始了一段开拓之旅。

初到贝宁，给张文莉留下

了很深的印象——从首都波多

诺伏市中心到机场，只需要不

到十分钟的车程。一路上，街

道整洁干净，当地人热情友好。

“当时我们只在那待了两个

星期，本来已经订好了回国的

机票，但客户拉着我们讨论合

作，又很热情地送我们礼品，

结果我们错过了航班。”张文

莉记得，那时正值圣诞节，那

位客户邀请了他们去自己家里

过节。看到饭桌上的异国美味，

张文莉感受到了商业往来背后

人与人真挚的情谊。

在非洲做生意，也少不得

当地伙伴的帮助。2019 年，张

文莉认识了帕特里克。“此前，

我们在贝宁的项目进展一直都

不太顺利，有了他的加入，一

切都不一样了。”帕特里克就像

一支润滑剂，为张文莉的团队

抹平了异国团队的隔阂和距离。

“2020 年疫情期间，我们团队

都没法来非洲，许多突发的情

况，比如售后问题，多亏了他的

帮助。”张文莉对今日女报 / 凤

网记者说。

4 年时间里，张文莉团队

在贝宁站稳了脚跟。在张文莉

看来，中国企业在非洲大陆上

的经营是一场“双向奔赴”。“我

们推广产品和服务，同时也助

力非洲当地的经济社会进步。”

就拿电力来说，非洲仍面临着

电力短缺、发电效率低下等诸

多挑战。据非洲开发银行称，

非洲有超过 6 亿人用不上电。

而电表在管理和控制电力消耗

方面发挥着至关重要的作用。

“我们的相关项目大多都是

和当地的电力公司合作，电表

产品和服务都用于改善当地基

础设施建设，对于他们的用电

管理、用户的用电习惯改善都

有很大帮助。”经过 10 年的努

力，张文莉带领着团队在西非

的科特迪瓦、加纳、贝宁、几

内亚以及北非的摩洛哥都实现

了大批量的供货，累计为超过

150 万户当地居民提供了中国能

源计量产品和服务，年均营收

1 亿元左右。

据了解，威胜控股深耕非

洲 20 余年，在非洲 30 余个国

家和地区开展业务合作，其非

洲市场业务占比 30% 以上。

除了公司业务在非洲增长，

张文莉和非洲人的情谊也在增

长。

作为威胜信息营销团队里

唯一一名常驻非洲的女员工，

张文莉最开始吃了不少苦头。

“有一次，去一个岛国出差，当

地蚊虫非常多，真是惊到了，

我一只手用勺子吃饭，一只手

就得不停地挥舞驱赶蚊虫；因

为水土不服，还上吐下泻……”

后来，随着中非合作的不断加

深，张文莉对非洲的认知和情

感发生了很大的变化。

“每年我都在湖南和非洲

来回奔波，每次长至近一年，

短的也有两个星期。我发现，

其实湖南和非洲有好多共同

点！非洲好像成为了我的第二

故乡。”张文莉说。湖南人爱

吃辣，这和西非人重油重辣的

口味差不多。“当地人喜欢用油

醋汁泡洋葱，每次吃饭时弄一

点浇在饭上，我第一次尝就觉

得好吃！”而第二个共同点就

是好客。在不同的餐厅里，乐

手看见她的亚洲面孔，会不约

而同地为她弹一曲《月亮代表

我的心》，周边用餐的客人还会

跟着节奏拍手；走在路边，经

常有陌生人用不那么流利的中

文上前打招呼。

“在加纳有一家合作伙伴，

每一次我过去，那家企业的老

板一定会抽出时间跟我交流工

作情况，他还会准备当地的特

产和礼物，让我带回家给孩子。”

张文莉对今日女报 / 凤网记者

说，自己是一个比较“宅”的

人，但每逢周末，这位老板就

会拉着她去海滩，吹海风、喝

酒、吃烤鱼。乘坐较晚的航班

离开时，他也一定会关心张文

莉的目的地，确认安全才放心。

“今年春节，我还收到了他

的问候短信，他说‘祝我们节

日快乐，祝中非友谊长存’。”

看到这句话，张文莉忍不住泪

流满面。今年 6 月中旬，张文

莉又赶往非洲，开始准备新项

目的攻关。“已经和非洲的伙伴

们约好了，等到了周末，去海

边吃烤鱼和炸芭蕉！”张文莉

笑得很灿烂。

中国基建引领
助力非洲巨变

中国企业与非洲人民的“双向奔赴”

湖南人和非洲人有很多相同点

张文莉正在
接待来考察
的科特迪瓦
客户。

张文莉和科特迪瓦客户讨论完市场拓展策
略后，开心地握起了手。

数说湘非 情

扫一扫，
分享更多精彩故事


