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邵阳假发畅销非洲：“头等”技艺成就“头号”时尚
今日女报 / 凤网记者 唐天喜 见习记者 刘艳萍

6 月 16 日，今日女报 / 凤网记者看到，在湖南邵阳一家发制品有限公司的生产车间，三条
生产线“马力全开”，工人们忙得热火朝天，加班加点赶制假发。这批产品将要发往南非、尼日
利亚、坦桑尼亚等国家。

梳发、打发、排发、拉发、手卷、洗发……从原料到假发成品，在工厂里需要经过近 10 道工序，
耗时一周左右。

“在非洲的尼日利亚、坦桑尼亚等国调研时，我们发现当地随处可见头戴假发的女性。目前，
我们发往非洲的假发订单已经排到了今年 12 月份。”邵阳美丽来发制品有限公司副总经理刘婉
璐对今日女报 / 凤网记者说。

这也说明，湖南“邵阳牌”假发走俏非洲。

链接 >>

“我们的销售总监赵玲最近一直在

国外，6 月 29 日就会去非洲的坦桑尼

亚参展。”6 月 20 日，在长沙市雨花区

高桥大市场出口产品聚集区“第三届中

国 - 非洲经贸博览会高桥分展馆”，湖

南楚蒙德纺织有限公司负责人王道总

告诉今日女报 / 凤网记者，他们公司四

五年前就开始进驻非洲市场了，坦桑尼

亚、喀麦隆、刚果（金）、南非等都有他

们企业的产品。

“这是卖给非洲的 T 恤”“这是卖

给非洲的 POLO 衫”“这是卖给非洲的

西装”……王道总从展区的衣架上拿

出不同的服装，一件一件向记者展示

并介绍。

“对很多非洲人来说，T 恤是刚需，

非洲女性喜欢修身又亮丽的 T 恤。而

在那些说法语的非洲国家，西装更加

好销。”王道总介绍，“不要以为非洲天

气就是热，他们冬天也冷，冲锋衣、德

绒外穿裤也很受非洲人欢迎。穿了德

绒外穿裤，就不用穿秋裤了。”

王道总向今日女报 / 凤网记者介

绍：“最近几年，虽受疫情影响，我

们一年发往非洲的衣服依然有几十万

件。”王道总不仅把衣服卖到非洲，而

且把鞋子、袜子也卖到了非洲。“非洲

人跟我们做生意非常爽快，他们从头

到脚的服饰我们湖南人都有提供。”王

道总笑着说。

“湖南产”服装鞋子，在非洲受宠

第一批吃“螃蟹”的人
关于假发的生产和销售，

刘婉璐的父亲和大伯算是邵

阳当地第一批吃“螃蟹”的人。

20 世纪 70 年代，已经有

不少邵阳人闻到国内发制品

的商机，开始从事发制品原

材料的收购，在广东沿海地

区做假发代加工。刘婉璐的

父亲刘晓忠是其中之一。

大街小巷走访吆喝“收

头发”、对原材料进行粗加

工、分类储存供货给下游工

厂……凭着一股吃得苦、霸

得蛮的湖湘精神，刘晓忠在

发制品行业逐渐打响了名号。

“这 18 年来，公司遇到

的困难不少。当时我们的客

户很少，客户选择我们厂，

我们就有订单做；客户不选

择我们，我们连订单都没有，

只能等。”刘婉璐告诉今日女

报 / 凤网记者，公司创办初期，

由于对市场行情不了解、客

户订单不稳定、工人的熟练

度不够，公司发展很是被动

缓慢。

“好在事情到后来有了一

个不错的转机。”刘婉璐说。

2006 年，在湖南省贸促

会和邵阳市商务局的带领下，

刘晓忠和其他湖南企业代表

来到非洲乌干达参展。

第一次走出国门的刘晓

忠，满怀期待和忐忑。参展

当天，看到自己携带的假发

产品被一抢而空，刘晓忠对

非洲的市场价值感到十分惊

喜。

开拓非洲女性假发市场
假发为什么会有广阔的

市场前景呢？

“在非洲，假发几乎是必

需品。”刘婉璐告诉今日女报

/ 凤网记者，出于基因和气候

的原因，非洲女性的头发短

而卷，生长速度慢，发量不

浓密，需要一些外来的装饰

品让她们展现女性美；另外，

在非洲居住，头发会变得干

燥、脆弱、易断裂，而使用

直板夹、发胶、顺发剂等会

对头发产生副作用。假发为

天然黑发提供了额外的保护

层，也避免夏天虫子在头发

上 生 长。 同 时， 有 了 假 发，

当地人可以随心所欲地改变

发型。

刘晓忠从乌干达看到商

机后，回国的第一件事就是

认真学英语，进军国际市场。

不过，在最初开拓非洲

市场时，因为刘晓忠缺乏国

际市场销售经验，一些大客

户并不相信他。

刘晓忠并不气馁，便从

小订单做起。大半年后，他

遇到大客户贝克（音译）。“贝

克给出一个低价，并要求我

们一次性提供 10 万顶假发，

检验我们在中国的工厂是不

是有真材实料。”

当时 10 万顶假发可放满

4 个货柜，一个货柜放 25000

顶，接近 100 万美元。尽管

贝 克 只 交 了 预 付 款 16 万 美

元，但刘晓忠还是在一个多

月后，按时完成了货物的交

付。

这令对方刮目相看。

“ 贝 克 后 来 接 受 我 们 的

邀请来工厂实地考察。慢慢

地，尼日利亚的几个大客户

都来了。”刘婉璐告诉今日女

报 / 凤网记者，“一些客户和

我们合作了 5 年，已经是非

常熟悉的朋友。有位客户说，

即便现在市场环境不是很好，

但是我们的产品依然让他感

觉很惊喜。”

为了更好地打开国际市

场销路，刘晓忠花了五六年

时间，调研非洲各国市场，

随身带着产品走访客户，并

根据各地实际情况搭建海外

销售点，培育电商平台，同

时加大科技研发投入，实现

产品全面升级。

如今，公司建立了发制

品产业链，公司集研发、设计、

生产、销售于一体，年产值

增长到 3.5 亿元左右，全体

员工达到 400 多人。

“邵阳造”假发深受非洲女性喜爱
连日来，今日女报 / 凤网

记者在采访中发现，邵阳发

制品企业为非洲女性量身打

造的产品有各类时尚长卷发，

也有非洲传统辫子；有售价

人民币千元以上的真发，也

有售价一两百元的塑料化纤

产品。

在非洲，男女老少只要具

备经济条件，从少年时期就

开始佩戴发制品。所以，假

发 店 就像 小吃店一样 密集，

大部分非洲人到美发店不是

为自己的真发做造型，而是带

假发过去，让理发师做造型。 

“非洲女性更加热烈奔放

一些，她们会更加喜欢色彩

各异的卷发。”刘婉璐向记者

介绍，邵阳很多公司都会根

据客户的不同需求，制作不

同的假发产品。

在非洲，当地人 买的假

发一般是两百元人民币左右

的产品，买真发产品的算是当

地比较富裕的人。由于物

美价廉、款式多样，邵

阳发制品在非洲市场

受到女性消费者的

欢迎。

目 前， 美 丽 来

发制品 80% 以上产

品出口至非 洲， 在

南非、尼日利亚、乌

干 达、 加 纳、 坦 桑 尼

亚等国均设有销售点。

邵阳女子在制作假发。

非 洲
客人展示
刚买的假
发产品。

中非经贸合作的加深，给湖南的服

饰箱包产业产品带来了机遇。

据了解，湖南邵阳是全球最大的发

制品原材料集散地。截至 2023 年 6月

份，在邵阳注册的发制品企业有 115家，

生产的发制品有 3000多个品种，远销

非洲、东南亚等120多个国家和地区。

据邵阳海关最新统计，截至今年 6月

份，“邵阳造”发制品在非洲的市场份

额超6成、占全球市场的15%。今年1

月至5月，邵阳市发制品出口值 18.8 亿

元，其中对非洲出口发制品13.9 亿元，

相当于对非洲月均出口值近 3 亿元。

除了假发，湖南的纺织服装、鞋靴

等产品在非洲市场占有率同样较高。据

海关统计，2022年前三季度，湖南省

对非洲出口纺织服装19.1亿元，增长

75%；出口鞋靴 20.4 亿元，增长 24%。

2014 年，湖南小伙杨涛在肯尼亚

创立跨境电商平台Kilimall，这是中国

人在非洲大陆创立的第一家电商企业。

同时，湖南出品的箱包也成了非洲

的抢手货。像邵东人针对非洲日照长开

发的带USB端口的太阳能板智能包特别

受欢迎。数据显示，截至今年 6月份，

在高桥中非经贸合作促进创新示范园，

光箱包行业一年的总销售额就近 3 亿

元。
非洲妇女在挑选服饰。

数说湘非 情

扫一扫，
分享更多精彩故事


