
  

05新闻·女界 2020年5月14日  本版编辑／唐天喜    美编／熊晓丽
 E－mail：tangtx@fengone.com

湖南省妇联出品 今日女报 / 凤网制作

湖南省妇联在全省开展了以“巾帼初心耀三湘”为主题的系列宣传教育活动。继“红色湘女故事汇”之后，我们推出了
巾帼初心耀三湘•传承篇——寻访湖南“三八红旗手”专题报道。为此，今日女报 / 凤网记者走遍三湘大地，讲述开始于
1960 年的三八红旗手和红旗集体故事，展现她们的无私与奋斗、初心与热血，彰显昂扬于时代潮头的湘女风华。

今天为您带来的，是全国三八红旗手阳国秀的故事。

66 岁的阳国秀个子不
高，衣着朴实，乍看之下，
就 是一名普 通的路人甲。
但其实，她真正称得上是

“国秀”——她是第十一
届和第十二届全国人大代
表，获得了全国“三八红旗
手”、第五届全国乡镇企业
家等 30 多项国字号荣誉称
号，但每一次介绍自己的荣
誉时，她总是自豪地把全国

“三八红旗手”排在第一位。
她说 ：“我跟妇联太有感情
了！”

近日，今日女报 / 凤网
记者来到永州，听她讲述
自己从下岗女工蜕变成世
人眼中“奇女子”的传奇
故事。

助农民增收5亿元，下岗女工将小柑橘推向大世界

第    期·传承篇 26

文、图、视频：今日女报 / 凤网记者 唐天喜 李超 通讯员 黄碧霞 周连连

编
者
按

三八红旗手
寻访

专题报道

阳国秀

第十一届、十二届全国人大

代表、湖南果秀食品（集团）

有限公司董事长，曾为下岗

女工，先后获得“全国三八

红旗手”“中国优秀民营科

技企业家”等30多项荣誉。

小档案

扫一扫，分享三八
红旗手时代风采

时光回到 1997 年，因为湘

南罐头厂改制，阳国秀一下子

成了下岗工人。但她没有一般

下岗女工常见的悲观、沮丧，

而是认为“下岗，其实也是创

业的开始”。

她用一句话打动了60 多个

下岗职工跟她一起创业 ：“只

要我阳国秀有一口吃的，大家

也一定会有吃的。”

一个月后，在家人的反对

声中，她和同伴们筹借 150 万

元，创建了永州市信亿发商贸

有限公司（永州市罐头食品厂）。

“当时刚好也有一家食品

公司倒闭了，好的设备我们买

不起，别人不要的，我们就以

较低价格一件一件往工厂搬。”

阳国秀回忆，就这样东拼西凑，

拼凑起了第一条罐头生产流水

线。

也 就 是在 1997 年， 阳国

秀决 定拓展海外市场。她在

长沙参加当年的“湘交会”时，

为了争取与一名美国知名客户

“我们带动了 2 万户农民发

展柑桔、玉米等果蔬基地，帮

助农民增收 5 亿元。”阳国秀开

心地说。

创业之始，为了让农民按

果秀制定的标准来种植，阳国

秀想了很多办法 ：“无偿提供种

苗、技术、培训，凡是来参加

开会的，工资、路费、吃住费

用都由我付。而且，我还承诺，

只要按我们的标准做，就给保

护价，一旦市场价低于保护价，

给你保护价，一旦市场价高于

保护价，给你市场价。”

2008 年的冰灾，让果秀的

不少果园和种苗基地被摧毁。

但阳国秀没有放弃，而是迎难

而上，立即带领大家迅速

抢修，同时派 6 支小分队

将一袋米、一桶油、5 支

蜡烛逐一送到每位 果 农

手里。在送东西的过程中，

由于坡陡路滑，阳国秀的

脚摔成了骨折。但 从 此，

她成了当地百姓最信赖的

朋友和家人。也是在这一

年，阳国秀获得了全国“三

八红旗手”荣誉。

2010 年，阳国秀希望扩大

农户种植面积，在永州市妇联

的支持和帮助下，她与江华瑶

族自治县白芒营镇开展了“熙

可联百村，合作促发展”活动，

和村民一起互利共赢。

如今，果秀在湖南、安徽

等地拥有约 40 万亩柑桔、梨、

黄桃、蘑菇等果蔬基地。

因为疫情等原因，主要做

出口生意的果秀暂时遇到了困

境，但阳国秀把眼光更多地投

向了粤港澳大湾区菜篮子工程

等国内市场和电商销售。她相

信，风雨过后终将是彩虹。

在果秀参观，记者发现每

一罐果秀产品都有一个二维码。

记者测试了一下发现，扫码后，

就可以看到这杯果秀的生产全

过程：原材料批次和供货、生产、

质检人员。

原来，果秀的每一罐产品

都有这样一个独一无二的“产

品二维码身份证”。

为什么要设计这样一个二

维码呢？

“企业要想生存下去，必须

要 保障食品安全。”阳国秀表

示，保障食品安全重要的关注

点在于食品的“可追溯性”，即

食品安全从源头做起。通过“产

品二维码身份证”，可以做到让

每一件产品生产可记录、安全

可预警、源头可追溯、流向可

跟踪、信息可存储、身份可查

询、责任可认定、产品可召回，

溯源体系中的召回系统能在 2

小时内把货架和果园联系起来，

产品的原料可追溯到单个农民，

实现从“地块到舌尖”的全流

程溯源监管。

而在此前，有一件事深深

地刺痛过阳国秀的心。    

2004 年，果秀有一批发往

美国的产品运到了上海口岸，

却被检测出甲胺磷超标。阳国

秀坚持把产品运回来，找来两

台压路机，把员工、农民和股

东都叫来，当着大家的面全部

压碎。

这一幕深深地印在了大家

的心头。

此后，阳国秀也更加注重

产品质量管控，对每一片果园、

每一个农户、每一项生产过程

建立详细的记录卡、建立日常

巡查监督机制，实行全程数字

化管理，确保生产的每一项流

程都按照美国 FDA（美国食品

药品管理局）的标准进行。

同时，对严格按照标准化

要求生产的果农，公司优先收

购其果品，并给予奖励。对违

规操作者，公司除拒收果品外，

还收回承租权，解除双方合约。

从 此，果秀产品再未出现

过质量问题。

将小柑橘推向大世界的奇女子

合作，便在对方下榻的酒店门

口蹲守。“每天早上 6 点开始去

堵，一直堵到晚上 11 点，守了

3 天才见到对方。”阳国秀回忆，

为取得美国客户的信任，她大

胆 承 诺 ：先 按 照 对 方 要 求 免

费生产两个集装箱产品发到美

国，有任何质量问题 可在美国

当地销毁，一切费用由她承担。

美国客户被阳国秀的真诚打动，

当即达成合作协议，并给出了

相关技术标准，派来了技术指

导专家。

第一批发往美国的产品经过

检测，产品质量评价核心指标橘

片“整瓣率”竟高达 96％，比素

有“柑橘罐头王国”之称的西班

牙产品还高出 9％。

走出国门的阳国秀迎来了

开门红。

1999 年， 阳 国 秀 与 美 国

EJ 公司合资组建了湖南熙可食

品有限公司。再后来，阳国秀

又花巨资引进外国设备，换一

个零件都花了上万欧元。

经 过 20 多年的发展，原

来的小厂变成了湖南果秀食品

（集团）有限公司（以下简称“果

秀”），是集产品研发、果蔬基

地、食品生产、包装制造、物

流配送和国际、国内市场营销

为一体的现代化食品企业，累

计销售收入超过 60 亿元。近

5 年来，企业年产量、产值和

出口创汇均名列全国食品罐头

行业前茅。

“我们大约 70% 的罐头都

出口了。”阳国秀说，产品销售

到美国、日本，以及欧洲多个

国家和地区。

阳国秀也被人们称为“将

小柑橘推向大世界的奇女子”，

并获得了一系列荣誉。

问题产品全部压碎，确保“舌尖安全”

2009 年，外国客人在安徽品尝果秀罐头后点赞。

帮助农民增收 5亿元

阳国秀经常到村里给村民做培训。

扫 码 看 视
频，听阳国
秀谈企业为
何要参与制
定标准


