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“生活用品”背后暗藏玄机
或许，经常在“淘宝网”购物的“剁手一族”会发现这种情况——

在一家信誉等级不高的普通网店里，正售卖着杂七杂八的生活用品，

如橡胶手套、植物油，甚至还有安眠药。让人难以理解的是，这些

商品的标价大多有数百元，远超商品实际售价，可每天成交的生意

少则数十单，多达数百单。而且，不少买家还会给出“东西很好，物

美价廉”的好评。

少有人知道的是，在这样普通商品的背后却暗藏“玄机”。

8 月 27 日上午，一位昵称为“情趣生活”的淘宝店主向今日女报

/ 凤网记者透露了他们服务上的“体贴”：“表面上打着卖生活用品的

牌子，实际上是在卖情趣用品。像橡胶手套就是指避孕套，植物油

是指男用延时神油，安眠药就是壮阳药。”他说，虽然买家下单后显

示商品的信息仍然是生活用品，但邮寄到家的包裹里装的却是情趣

用品。“之所以这样做，是因为部分买家是多人甚至和家人共用一个

淘宝账号，他们又不想让别人知道自己购买情趣用品。还有人是在

单位收到包裹，怕别人看到包装上的信息。针对这些种种需要保密

的情况，所以我们才想出这个方法。”

尽管方法很贴心，那么买家又如何知道这些生活用品背后隐藏

的真实“身份”呢？对此，店主“情趣生活”直言不讳地说 ：“一般

情趣用品店主开有两个网店，一个就是生活用品店，一个就是情趣

用品店。买家可以先在情趣用品店选择自己需要的商品，但不需要下

单，因为，之后我们会在线下将生活用品店的网络链接发送给买家，

并告诉对方所购情趣用品所对应的生活用品”。

买情趣用品成会员，每天有“你懂的”福利
今日女报 / 凤网记者以买家的身份跟“情趣生活”店主多次交流

后，店主“情趣生活”最后放了“大招”，连连表示 :“现在购买三样

情趣用品能成为我们店的普通会员，如果一次性购物总价超过 1500

元就能成为 VIP 会员，之后，每天都会有福利。”说完，店主又加了

句“你懂的”。

那么，这个“你懂的福利”究竟是什么呢？原来，是店家为了稳

定老客户采取的“免费看片”回报。说白了，就是利用淫秽视频来提

高商品销量，并以买家购买商品价值来衡量顾客观看“黄片”的时

间长短和数量。“我这边有普通和 VIP 两种 QQ 群，虽然每天都有视

频可供观看，但普通群的买家每天只能通过 QQ 群固定时段观看二

三个小时的视频，而 VIP 群，不仅时间上没有限制，还根据买家购

买情趣用品的价值，按等级给予免费下载视频的权限。”

据店主“情趣生活”统计，他和另外两个合伙人每天会在普通群

至少播放两个“黄片”，往往一个月至少能播放 60 余部。“目前，普

通群人员已达到 600 多人。VIP 群也有 100 多人。”至于视频的来源，

店主直言是通过一些手段从网络下载来的，再存到电脑上播放。

文、图：今日女报 / 凤网记者 陈炜自从有了网店，实体店的遭遇有多惨？有网友幽默地回

答：看看街头那些悄悄消失的性用品店就知道了。
这本是某商业网站的一个互动调查，回答却如此准确而且富有想象空间。

那么，亲，那些情趣用品店去哪儿了？我们不妨回忆一下过去长沙街头那些随处可见的情趣用品店，是不是总

会不经意发现店门口徘徊着一个畏手畏脚的男人？能大摇大摆走进去的女

生就更寥寥无几了。艾玛，你说谁不担心被熟人看到？亲，网店解决了你

的顾虑。
我们不妨再回忆一下，那些年有多少城市周刊关注过“卖情趣用品的女

店主”，越是漂亮的女店主，人们似乎越关心她是怎么向男顾客推介产品的。

她们的尴尬你懂的。亲，又是网店，救了这些卖情趣用品的女店主。

无论是在淘宝，还是在微店，现在情趣用品的买和卖都变得从从容容，

这本应该算是皆大欢喜的事吧？可有必要告诉你的是，问题没那么简单：

买家的顾虑和女店主的尴尬都消除了，但是，女店主们的“套路”却多起

来了，而且，这一个个“套路”就如同一个个温柔陷阱……

女店主讲荤段子、
说黄色笑话、谈体验感受……

“这款神油真的有效吗？”

“请问您是怎么找到我的？之前对神油有了解吗？”

“通过朋友介绍，不了解。”

“那我给您介绍一下吧，我这边卖得最好的产品是延时

喷剂和壮阳精油。精油需要每天坚持涂抹，一天一次，能

增加能力，也有延时作用……延时喷剂是一次见效，性前

半小时喷上按摩 3-5 分钟充分吸收即可……我们家产品是

从绿色草本植物提取中药成分的，无副作用无危害更没有

依赖性……长期使用后，保证对方舍不得离开你。”

这是今年 8 月 1 日晚记者暗访情趣用品微商的一段对

话。在之后的对话中，这位微信名为“阿芳”的卖家除了积

极介绍产品的功效外，为尽快赢得买家的信任，她还时不

时地发来一些微信头像打有马赛克的对话截图。“这些图片

都是用户购买体验我们家产品后给我的回馈。效果、质量

绝对有保证，你放心。”

今日女报 / 凤网记者打开“阿芳”的朋友圈，内容基本

是两类：一是阿芳自己平时的各种带有明显美图痕迹的自

拍照，另一类就是与客户的对话截图。记者仔细查阅截图

发现，卖家“阿芳”与用户的对话方式大胆、直白，常常

直言不讳地询问“用了后，坚持了多长时间”、“硬度、粗细

是不是明显改善了？嫂子肯定爱死你了吧”。此外，其所售

的情趣商品以“勃时延时喷剂”和“勃时男士刚阳精油”为主，

大多又以两款商品打包成套餐价一起售卖，标价为 796 元

/ 套。   

根据“阿芳”提供的截图显示，尽管价格不菲，但购买

者不少，甚至往往卖家还未发货，买家已经提前将钱款通

过微信转账。“这些都是我的老顾客了，他们都信得过我，

所以你也可以放心。”

不过，记者仔细查看“阿芳”在微信朋友圈上传的照片，

发现其销售火爆的两款产品“勃时延时喷剂”和“勃时刚阳

精油”, 包装上既没有写明生产日期 , 也没有质量合格证标

识 , 更没有生产厂家。对此 ,“阿芳”表示 , 这些情趣用品

都是自己从商品代理商那直接拿货 , 之所以看起来像“三无”

产品 , 是因为商品的所有信息都在外包装。“外包装不方便

寄运 , 所以我拿的都是散装 , 放心 , 质量肯定没问题。如果

质量不过关 , 也不会有回头客嘛。”

当晚，“阿芳”见记者只是一味询问商品信息却没有下

单购买的想法，不但没有斥骂，相反，对方还主动跟记者

聊起了用户的性事经历以及自己的体验感受。交流期间，“阿

芳”还不时讲着荤段子及淫秽笑话。可能是为了证明自己不

是假冒女性，“阿芳”还会适时用语音留言的方式跟记者对

话。

朋友圈里卖情趣用品，月入 2 万元
交流几天后，“阿芳”见记者有购买的念头，对方也没

有了最初谈话的谨慎，在继续推销商品的期间也断断续续

地介绍起自己的情趣用品创业史。

据“阿芳”介绍称，她从小出生在湖南一个小农村家庭，

由于家里姊妹多，家境贫困，她高中没读完就辍学去广东

打工。因为学历不高，工资低，她不得不每天连续工作 13

小时，以换取维持生活正常开销的待遇。

如此打工七八年后，眼看自己的年纪越来越大却依然单

身，多年的拼搏，生活还是一成不变，“阿芳”决定改变现

状。直到 2014 年 6 月，她在自己的微信朋友圈里看到一条

售卖信息后终于发现了商机。

“同学在微信朋友圈里发了一个链接，点进去一看，原

来是同学在一家网购平台开了家情趣用品店，当时我就觉

得非常好奇，因为对方是女生。”之后，在向同学详细请教后，

“阿芳”也盯上了这块少有人关注的“蛋糕”。

■案例 1

淘宝：
“橡胶手套”、“植物油”，原来是这些东西

■案例 2

微信营销：
村里的“小芳”竟这样卖情趣用品

（下转 A05 版）

情趣用品网店女店主的营销秘密


