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学霸经济：刚进大学的孩子
要这样赚钱么

快开学了，家长们想一想——

刚毕业于隆回县二中的刘智凯，

今年考上了对外贸易大学。在隆回县

二中高三年级，他是不折不扣的学霸

一枚。高考后不久，他就打算把高中

三年的学习笔记和错题集整理成册，

“分享”给学弟学妹们。分享的方式，

就是今年最流行的“开微店售卖学习

笔记”。

刘智凯说，自己开网店的初衷很

简单：“一开始，想着高考完了把高中

三年的课本和以前做过的习题资料等

搜集整理出来卖给旧书回收店，结果

帮我一起整理的表弟无意中找到我曾

经做过的笔记后，想借读学习下。”

想着自己已考上了大学，笔记留着

没用，与其廉价卖掉还不如帮助亲戚，

于是，刘智凯爽快地答应了。

没想到，几天后，表弟又上门求其

他科目的笔记，临走时还不忘夸赞说：

“表哥，你这笔记做得太详细了，对我

帮助很大，我觉得简直可以卖钱了。”

表弟无意的夸赞顿时让刘智凯想

到了“发财”的路子：“当时就觉得，

这毕竟是自己高中三年的心血结晶，

既然有人需要，也有人认可，于是就

想卖卖看，看有没有销路。”

接下来的几天，刘智凯和几个要

好的学霸同学合伙一起，将各自所有

的笔记都复印装订起来，分好学科，

装订成本，定好价格，在学校门口摆

摊销售，然而，售卖的情况并不理想。

“一开始主要是别人觉得价格太

高。”8月16日，刘智凯在接受今日

女报 / 凤网记者采访时坦言，他的笔

记平均每本售价在20-30元不等。“其

实，除开成本，每本笔记我只赚了几

元钱。因为在复印店复印都是按纸张

计算、定价，厚厚的一本笔记，光纸

张钱就要十多元，如果再算上编辑、

装订费，若售价再降，自己反而要倒

贴钱了。”

后来，刘智凯无意中看到好友在

微信朋友圈上传代购产品的信息和图

片后，决定以开微店的方式把业务扩

大。

今年 7月初，他的微店终于正式

上线了，语文、数学、英语……九本

由他亲自整理的各科笔记，整整齐齐

挂出来。记者从微店看到，每本笔

记的售价比原价提高了一倍。记者翻

看店中的笔记图片，这些“学霸笔记”

的确排版精美，不仅字迹工整，而且

还带有分析。

记者注意到，他的笔记，不论哪

科都有着各种各样的颜色和标号。“因

为这次是通过电子扫描彩墨打印，所

以成本更高，售价也就比之前要高。

这样做，也是希望笔记中的红色字体

能引起学弟学妹们的重视，提升学习

效果。”

刘智凯说，尽管微店本身的销售

量不高，但转发起来方便。转发多了

以后，越来越多的顾客加了他的微信，

直接购买付款。“生意好的时候，一

天能卖出去三十多份 , 有时还会遇到

省外的顾客”。

对于孩子售卖学习笔记赚钱这件

事，刘智凯的母亲并不觉得有什么功

利：“其实，孩子在高考结束后，我们

原本打算给他一些钱让他和同学去外

面旅游，但自从他有了卖笔记的想法

并付出行动后，我和他爸爸都选择无

条件支持，毕竟，这有别于一般的赚

钱途径。孩子通过网络将自己复印的

笔记卖出去，依靠知识赚钱，这有助

于培养他经济独立、人格独立。再说了，

孩子在大学学的就是金融专业，提前

熟悉感受下，没什么坏处。”
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1 号·学霸 卖“学霸笔记”，从摆摊到微店

刘灵玲（化名），一个长相清秀的

妹子，今年刚刚从长沙周南中学考上

中国人民大学。这本就是件让人“羡

慕嫉妒恨”的事了，更让同伴们“受虐”

的是，在最近不到两个月时间里，她

还不知不觉地变成了朋友圈里的“白

富美”。

刘灵玲的“华丽转变”，因她在朋

友圈发的一条微信而被人熟知——

在一张放有厚厚一叠人民币的照片

里，刘灵玲写下这样一段话：“这是

本姑娘赚的人生第一桶金，幸福真的

不要来得太快，我要买包包，我要去

旅行……哈哈哈哈！”

很快，“一夜暴富”的刘灵玲惊呆

了她的小伙伴们。在获得众多朋友点

赞之余，她也很乐于分享自己的“发

家致富”经历。“其实，赚钱的方法

很简单，就是做家教。这个暑假，我

只带了一个班，全班有 8 个学生，都

是高二学生。基本上每周授课 3 天，

每天授课 3 小时，费用是每人 200 元

一天。如果是课后一对一辅导，就是

150 元一节课，课时为一个半小时。”

刘灵玲告诉今日女报 / 凤网记者，

自7月8日开始做家教起，截至 8月

底暑期结束，除去租房的开销，自己

赚得了2万余元。

“其实，自己做家教也是临时有的

想法。”刘灵玲说，以前，每到寒暑假，

父母也会帮自己请家教补习功课。“我

记得，请的大部分家教都是读了两三

年大学的学生，由于长时间没有再接

触高中课本知识，所以，从自己听课

的情况来看，家教老师对讲课的内容

都比较生疏。”

高考后，闲暇之余的刘灵玲想到

这，突然就有了自己当家教的想法：

“当时就想着如果自己当家教绝对

比大学生有优势，毕竟自己刚刚高中

毕业，知识点都没忘。最重要的是自

己高考取得好成绩，考上了好大学，

这是个最好的宣传包装点。”

于是，尽管刘灵玲深知家教行情

只是每月两三千元，但自己依然决定

按天收费，价格不低。“我反正只教

一个多月，如果很多人嫌价格高，我

再降，实在不行，大不了用行情价。”

让刘灵玲惊奇的是，就在自己的宣传

单贴出去的当晚，就有生意上门了，

而且，前来咨询的家长并未讲价，只

是核实她的高考真实成绩和个人信

息。

有了生意后，刘灵玲尤其注重口

碑。“因为，就算你高考成绩不错，

但刚开始总会有家长觉得我太年轻，

毕竟，学得好不一定就教得好。”可

接触几天后，家长态度开始慢慢转变。

“我对他们的孩子真的像亲弟弟妹妹

一样，非常负责，比如课程算时间是

三个小时，但我几乎都会多上半个小

时，有时还会请他们吃午饭，到最后

他们都很相信我。”

不过，即便家长放心，刘灵玲依

然决定要尽自己最大的努力干好她人

生中的首份工作。

为了能让学生尽可能多地抓住知

识点并记牢，刘灵玲想出了不少独特

有趣的授课方法：“基本上，每天都会

根据当天讲授的课程内容来布置作业

或考试。为了调动大家的学习积极性，

自己会让没有按时完成作业的同学给

班里每位同学跑腿带早餐；而考试取

得前三名的同学，我会给他们发微信

红包。”

既要把知识点讲得条理清晰、生

动有趣，还要随机应变，时刻关注学

生的动向。( 下转 A05 版 )
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2 号·学霸 高考学霸做家教，一个暑假赚 2万

文、图：今日女报 / 凤网记者 陈炜

“带着我人生的第一桶金进大学，

妥妥的！”

“自带赚学费功能，妈妈，我这样

的孩子你去哪找？”

……

大学开学在即，近日，很多人的朋

友圈里不断出现这样高调“炫富”的

准大学生。仔细去了解一下，你会发

现这些孩子基本都是学霸，他们所谓

的“第一桶金”就来自高考成绩出来

之后的这个暑假。

他们获取“第一桶金”的方式，无

疑就是利用刚刚公布的高考高分作为

卖点，进而出售各种学习笔记，或者

趁热打铁利用学霸身份做家教。按理

说，这也没有什么稀奇，往年高考结

束之后，这种现象也不少见。但是——

今年特别不同，同样还是卖学习笔记，

同样是做家教等等，因为有了一个叫

“微信营销”的东西，业务量突然变得

“今非昔比”。广东有媒体报道，收入

较高的学霸，二十多天可以收入过万。

所以，今年高考结束没多久，“学霸经

济”被炒成了当仁不让的“网红”。可

以想见，开学后，刚刚入校的学霸们，

还有一段时间会一直被“市场看好”，

越是高分入校的学生越是抢手。那么

问题来了：如果你的孩子是刚刚入大

学的学霸，你会支持他继续去搞活“学

霸经济”吗？如果你的孩子刚刚进入

高三，你会千方百计去大学里找学霸

来给孩子做辅导么？

都说“知识就是财富”，可是在这

个年龄，以这么直白的方式把知识变

现，是不是一件值得点赞的事呢？对

此，网友们的说法几乎是毁誉参半的。

有人说，“好啊，尽快培养理财能力，

减轻家庭负担”；也有人说，“这是以

百米冲刺的速度接近功利教育啊”；还

有人说，“学霸经验， 学渣慎用”……
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