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文：今日女报 / 凤网记
者 王静

我是 一 个“80 后”创

业者，也是一个为了梦想

而义无反顾舍弃舒适的城

市生活，跑去农村自讨苦

吃的“疯子”——因为我

的事业 是在 泥 土中成长、

壮大起来的。尽管别人觉

得我成天在荒山野岭和泥

巴土块打交道很傻，但看

着从我的企业里走出去的

各类绿色有机农产品，我

非常享受这一切。

如今，我创业已有 6 年，

这段经历给了我四个关键

词，它们就是“发现、胆识、

执行、坚持”。

关于发现。大学期间，

我开过奶茶店、办过网络

工作室，还摆过地摊。大

二那年，我发现大四毕业

生们有很多东西带不走又

不想丢掉，而这些东西又

是不少大一新生所需要的，

我因此想到要搭建一个交

易平台。于是，我向班上

一些同学发出了创业邀请，

不到两个月，我们交易平

台的人均月收入就达到了

5000—20000 元不等。 

可别 看 这 些“ 小 打小

闹”，真正的创业者在起

点时就要有这种见缝插针

的本领。解决别人的不方

便、别人的抱怨、别人的

痛苦，这些就是我们创业

的契机。大学四年，我正

是靠着这些零碎的创业活

动，不仅没向家里要过一

分钱，毕业那年我还给了

妈妈 30 万元。

关于胆识。认识我的人

都说我是个“负二代”，我

现在的生意是从母亲手上

接下来的，接手时，公司

已经濒临破产，债主天天

找上门。面对这样一个烂

摊子，妈妈不希望我把大

好的青春搭进去，但我看

到妈妈因为事业的失败那

“衣”心“衣”意，让生活更美

“大众创新，万众

创业”的号角已经吹响，

带来的将是“中国创造”

的春天。如今的大学生

朝气蓬勃，有年轻的思

想和奇妙的思维，在接

受新鲜资讯上更是走在

前沿。创业路虽不易走，

但只要开动脑筋，无数的

“金点子”将会是你走向

成功的助力。

姜学军 （湖南派意特
服饰有限公司董事长、湖
南省女企业家协会副会长）

创业感言

（下转 A07 版）

文：今日女报 / 凤网记者 唐天
喜

汪苇杭：我们公司由 6 个“90 后”

组成，佳琦是唯一的女生，而且年

龄最小，但她是我们的总经理。所

以有人说，我们公司是一个小师妹

带着五个学长在创业。

刘佳琦：记得 公司成 立之初，

很多人质疑我们：你们学医的不好

好当医生，搞什么创业？其实，我

们正是在专业课程的学习与实践中

萌发了创业的灵感。当时，“飞医”

的团队成员都是普通大学生，经常

参加社区义诊活动，发现许多社区

居民对就医、日常用药、疾病预防

等都或多或少存在盲区和误区，有

些人对医院和医生也有一些误解

与怀疑。

汪苇杭：我在临床实习的过程

中也遇到过，有的病人总是质疑

医生，认为医生为了赚钱让他去做

没必要的检查；还有人说，怎么你

开的药和百度上说的不一样呢？

黄凯：那有没有办法来消除这

种不信任？让普通人都知道，胃疼

该看外科还是内科？失眠该找哪儿

的医生？亚健康状态哪些检查必须

做，头疼感冒有哪些非处方药物可

以选择？

刘佳琦：作为新时代的医学生，

我们的使命不仅仅是治病救人，更

要为现在的医患关系和医疗现状肩

负起更多的社会责任。因此，飞医

信息科技有限公司应运而生，在这

个“互联网 +”的时代，我们想给

大家“非一般的医疗服务”。

文：今日女报 / 凤网记
者 陈泱

女孩爱 美，男孩要帅，

一件漂亮得体的衣服必不

可少 —— 但中国的服饰企

业 多如过 江 之 鲫，且中国

实体企业的平均寿 命不到

三年——就是在这样的情

况下，我创业至今已迈入第

22 个年头，公司每年解决

近千名员工就业，年上缴国

家税收逾千万元。

说起成绩，不过短短几

十个字，但在没有地域和资

源优势的情况下，这漫长的

20 年，我走得非常不容易。

一开始，刚从大学毕业

的我进入了邮政集团工作。

1993 年，邮政集团组建的

派意特服饰有限公司刚成

立不到半年，合资方总经理

突然离职，年轻的我临危受

命，全权承担了公司的管理

职责。外聘的厂长见我稚嫩，

认为我无法承接公司的重

担，带着 5 个生产、技术骨

干一夜之间不辞而别，公司

生产瞬间瘫痪。我非常焦虑，

但美国的巴顿将军曾说过：

“评 价一 个人成功的标准，

不是他站在顶峰的时候，而

是从顶峰跌到低谷时候的

反弹力。”

凭着初生牛犊不怕虎的

勇气，我开始了艰难的创业

历程。没有厂长，我便八方

求贤。得知一个懂生产、懂

技术的老厂长已退休在家，

我学刘备“三顾茅庐”，软

磨硬泡，终于打动了他。在

他的帮助下，公司生产线组

建起来了、技术团队培养出

来了。那一年，我每天早上

5 点多起床，穿过大半个长

沙城去接行动不便的老厂

长上班，每天如此都不觉得

辛苦。

为确保 公司正常运转，

我带着两三个业务员一起跑

遍了全国二十多个省市，去

拜访潜在客户并推介公司的

产品和服务。为了节省经费，

我们乘车买站票、住宿选在

地下室。记得 1999 年那个

大 雪纷飞的冬天， 我 第 12

次跑去拜访辽宁省的一位客

户。那一次，客户对我说的

话让我至今记忆犹新。他说：

“学军，从 1993 年你第一次

来找我直到现在，我拒绝过

你不下十次，甚至说了很多

不中听的话，没想到你依然

没放弃。这些年你不远千里，

一次又一次跑来看我，我被

感动了！”最终，那位客户

把全省 15000 人的置装项目

交给了派意特。当时的我感

慨万千：只要我们在困难和

挫折面前学会锲而不舍，成

功便不会太远。

时间转瞬即逝，20 多年

过去，在新的时代里，派意

特的发展需要新的思路。当

未来扑面而来，预见方可遇

见——当今世界融合、跨界、

创新甚至系统颠覆无时无

刻不在发生，那么，服装创

新又要怎么“玩”？ 

除了技术升级、管理进

步这种存量的优化，我想，

能体现个性的可不仅仅只是

衣服的样式和花色，派意特

还有更多新点子。比如，在

派意特的工厂里，只需利用

三维量体技术量出尺寸，在

几个小时内便能飞速完成一

套“私人订制”的服装；如今，

我们也正通过自主研发，将

移动互联网和世界最尖端的

信息技术等与智能化设备设

施相结合，致力于打造一个

智能工厂，为全球成千上万

的原创设计师提供一个将

创意产品直接转化为商业价

值的平台，更能满足消费者

个性化定制的要求……在新

的时代里，派意特这家传统

的制造企业也将真正转型为

高科技智能企业。

四个关键词，“负二代”成“创二代”

何静 （湖南省梅林果
业有限公司董事长、湖南
省女企业家协会会员） 

么难过，我左思右想，决定

大着胆子去试试。我给妈妈

递交了“军令状”，请她给我

3 年的时间来搏一把——妈

妈同意了。

尽管我此时的创业有更

多的无奈在里面，但不瞻前

顾后，有想干就干的魄力和

勇气，这对所有的创业者而

言都是很重要的。

关于执行。开始创业时，

我是一个连麦子、韭菜都分

不清的大学生，对农业没有

任何概念。我花了大半年时

间进行学习、考察、分析和

反复论证，直到心里有了谱。

在用人上，我发现从妈

妈那里延续下来的家族式的

松散 管 理 模 式 有很大的弊

端。为此，我将果园的利益

与农民利益捆绑在一起，并

制定了一套标准化生产管理

体系。这一系列的改革触动

了跟随妈妈工作多年的亲戚

们的利益，但在我的坚持及

努力下，他们渐渐接受了新

的管理理念。

人的问题解决了，我便

开始抓产品，提升公司的核

心竞争力。销售方面我没经

验，但我会主动出击。我跑

遍了二十多个城市，走进数

百家超市，反复推销，让他

们认可、接受我的产品。

关于坚持。创业 6 年，我

有过资金链断裂的艰难，有

过面临选择时的茫然，也有

过不被理解、身心俱疲的心

酸。节假日，别人去享受生活，

我却在垄间树前忙忙碌碌。

我与工人同吃同住同劳动，

剪枝、杀虫、除草、搬肥料、

跑销售，苦活累活、大事小事、

难事易事我都主动参与。为

了创业，我牺牲了很多，甚

至错过一段姻缘，但我并不

后悔。我的坚持不是为了做

出惊天动地的大事，而是为

了圆母亲多年的梦想，也是

给自己的青春一个交代。

把根扎在泥土里的

这6年，我深深爱上了农

村。其实，创业不仅仅

是在城市，广大农村同样

大有可为。只要找对方向，

怀着一颗谨慎、细致的心，

人生路上，一切皆有可能。

与其一辈子对自己的现状

诸多不满，不如主动迎接

这个创业的好时代，任性

一回。

创业感言

■“90 后”的新思路

如果你觉得，上文中这些
分享创业经验的已经是董事长
级别的人物，她们的经历听起
来很传奇，但她们的收获也有
点可望而不可及——没关系，
我们还请来了几名青春洋溢的

“90 后”。他们是中南大学湘雅
医院 2013 级医学检验技术专
业和 2010 级、2011 级临床医
学专业的学生，虽然还是创业
路上的“小鲜肉”，却已然有
了一本自己的“生意经”。

怕什么，我们正青春

“飞医”的 6名成员全是“90后”，
刘佳琦（左二）是唯一的女生，也是
团队的领头人。

黄凯、刘佳琦、汪苇杭 （长沙
市飞医信息科技有限公司）

让大腕的创业经给你安一颗创业心


