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专访微商大咖、FLY 联合创始人壮壮：

微信，你刷出存在感，我刷出两千万

无畏、爱与年轻
作为 FLY 团队联合创始人，壮

壮与她从微信上集结而来的团队一

个月能创造 2000 万元的流水。因

为微信这一新鲜媒介的特殊性，团

队里活跃的成员都很年轻。而“FLY”

名字中的“Y”代表“年轻”，“年轻

的创业者和年轻的心态”；“F”表

示“无畏”（Fearless），“L”则表示“爱”

（Love）。

一不小心，成为最早的微商
故事要从 2013 年说起。毕业

于北京服装学院的壮壮彼时在北

京某公司担任视觉设计师。每个月

一万多的工资，还算不错。然而，“有

的人天生不安分”，大学未毕业就

开始开淘宝店的她，早早体验到了

电子商务的魅力。设计师的职业素

养让她挑选和搭配的饰品很受欢

迎。很快就有其他淘宝店店主主动

找她进货。这让壮壮有资本越过层

层中间商，跟更高级别的生产厂家

直接拿货。于是，还在“淘宝”和

微博的年代，壮壮就有了自己的代

理，每个月收入以数万计。

2013 年，微信刚刚流行，壮壮

敏感地意识到基于现实生活朋友

圈发展而来的微信沟通更便利、互

动性更好，她将微博以及淘宝上

的生意慢慢往微信上引，成了最早

一批在微信上卖产品的人。“现在，

我们被称为微商。”壮壮笑着回忆。

2013 年 9 月，壮壮辞掉了令人艳羡

的设计师工作，开始专心投入“微商”

事业中，“辞职当月，我来自微信的

销售月纯收入已破十万元。这更坚

定了我走下去的信心。”

个人奋斗让位于团队作战
一 切 顺 势而为。小 打小闹的

网上生意有了呈量级蜕变的可能。

2014 年 9 月，年轻的壮壮和她的好

朋友小关（FLY 团队创始人）决心

摈弃杂货铺模式，向专业微商进军！

她们在选择产品时，首先以健康、

安全为基准。“产品好用了，才会有

回头客，再加上公司严格的控价体

系，保证每一级经销商都有利润空

间，这样经销商卖得了货，赚到了钱，

才会再来找你拿货。” 就这样，拿下

各大产品的最高代理权之后，RC 清

洁面膜、玻尿酸、台湾好酵素……这

些产品通过微信朋友圈一波又一波

的互动试用，在民间悄然

流行，也给她们的微商团

队带来了丰厚收入。

“单打独斗的个人奋

斗应该让位于集中力量

的团队作战。”壮壮 说。

2015 年 3 月， 团队 正 式

成 立。 命 名 为“FLY”，

她们希望用爱带领跟自

己一样有梦想的年轻人

无所畏惧地向前飞。“团

队成立之前，我的代理

中就有不少月收入十万二

十万以上的。FLY成立后，

我 们 成 立了微 商 学 院，

专业化培训代理。针对

不同阶段的代理做出相

对应的培训内容。从如

何 零 售 到 如 何 带 团队，

层层递进式培训。现在，

我们的代理中月入二十万

以上的比比皆是。”“帮

助跟自己一样有梦想的

小伙伴成功”是壮壮现

在的目标。

做个有温度的微商
通过微信朋友圈推

销产品，在当下早已不是

新鲜事。频繁刷屏很容

易引起 朋友的反感，壮

壮和她的小伙伴们如何

避免这个问题？“我们一

直强调，要做个有温度

的 微 商。” 壮 壮 说，“ 有

温度的第一要素是真实。

你原来在朋友中的印象

是怎样，你做了微商之后

还是要这样。不能本来

是 一种风格的人，毫 无

征兆 地开始卖产品，刷

一些网上 Download 下来

的图片，这样肯定会引起

朋友圈朋友的反感。”那

么一个有温度的微商会

怎么做呢？“将营销融入

生活。衣食住 行中不经

意地融 入产品。”“有温

度的第二前提还是真实。

真实的高性价比的产品比

什么宣传都重要。”

问壮壮作为一名成

功的微商需要具备哪些

素 质？“ 真 实 ” 再 次 被

这个女孩放在了第一位，

“产品真实、人真实。微

信上都是你的朋友，一

旦发现你说的与事实不

符，别说 生意，连朋友

都没得做了。”

文：今日女报 / 凤网记者 
肖丽 

见到岳阳妹子壮壮时
她正在很嗨地埋头刷微信
朋友圈，一如我们身边很多
朋友。与“很多朋友”不同
的是，壮壮发朋友圈，不仅
仅是晒一晒自拍照、刷一刷
存在感，她还通过朋友圈
悄悄积累着自己的财富。 壮壮和 FLY 团队。


