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身在职场，
你也想和老板夫人做闺蜜？

夫人外交，即
老板的妻子主动结
交 领 导 干 部 的 妻
子，采取家庭聚会，
相约美容、购物、
健身、旅游，逢年
过节送红包，趁孩
子生日、升学送礼
物等多种方式，通
过一点一滴的人情
渗透，拉近与领导
干部的距离，从而
谋取利益。

如上海检察院
反贪局办理的区体
育局计财科科长张
某受贿案中，主要
行贿人之一的承包
商 傅 某 就 是 通 过

“夫人外交”搭路
子。2009 年 2 月，
张某的妻子杨某接
受 傅 某 付 费 的 香
港、澳门游，其间
收受傅某妻子朱某
送的价值 20300 元
港 元 的 Cartier 钻
戒 一 枚。2010 年
至 2012 年， 张 某
分 4 次收受傅某现
金 14 万元。

 来 源： 中 国
广播网

文 / 涛韬狮龙
曾听到这样一个段子：市政协会议

散会，几个身价十亿的老板去打牌。某
超市连锁企业的老板提出来一起玩。煤
老板们面面相觑，最后还是首富张嘴说
话了：“我们哥几个一起玩，是因为我们
都有产业，你一个开小卖店的跟着我们
凑什么热闹？”然后在凛冽的秋风中，超
市企业老板悻悻地回家了……

某哥经常炫耀他跟某女神关系多熟
悉多熟悉，讲述他们一起社会实践的点
点滴滴，还把对方设置为特别好友，描
述很是亲密。我们都觉得“哇塞，好牛
的感觉。”只是我们从来没有见过此女
神和他网络上有过互动。我们平时出来
吃饭，K 歌都希望此哥能够安排这位女
神出席一下，让我们一起认识认识。但
是也从来没有邀请过。后来我终于在网
上见到了女神给这哥们的一次回复：请
你以后不要再骚扰我……

“人脉”云云，不外如是。真正跟
你铁的就那么几个老兄弟。而让很多人
引以为荣的在课堂、开会、饭局、酒桌
等等社交场所开拓的各种“人脉”，一
般都是不靠谱的。在没有感情基础的前
提下，人脉不人脉，全拼综合实力。对
于弱小者来说，一些所谓人脉，看似全
线飘红，实则虚假繁荣。

所以，决定你有效人脉的不是你接
触范围的广袤与否，而是你自身的实力
水平。你认识多少人没有意义，能号召
多少人才有意义。不是说我每天又认识
了谁，跟某某名人 一起吃了一顿饭，哪
个女神把微信号给我了我就和他们建立
了友谊关系或者形成了新的人脉资源。
问题的关键是我自己是否有足够的能力
和水平与他们站在同一 个高，即便是
不同的领域，也可以肩膀对着肩膀来对
话——他是投行总裁，我是政府副市长，
他是大学副院长，我是电影大导演等等。
如果你是一个普通白领，上午围观了成
龙新片发布会现场，下午旁听了马斯金
的制度经济学，晚上买票参加了李泽楷
的慈善晚宴，又能怎么样呢？即便是你
四处发朋友圈，发微博向世界描述你和
成龙，马斯金，李泽楷等等多么多么熟
悉，但又有什么意义呢？你向成龙要签
名成龙保安依旧会拦住你，马斯金也不
会给你写推荐信， 李泽楷也不会跟你合
伙做生意。

所以，对于我们广大底层打工仔来
说，盲目的“拓展人脉”，游走在各种“社
交场合”，加入各种“微信群聊”的意义
真心不大，其效果远远没有集中精力让自
己成长起来更有效。比起四处给牛人溜
须拍马，处心积虑经营一些吹弹可破甚
至虚无缥缈的“人脉”，倒不如自己成为
牛人中的一份子或者起码与牛人所处的水
平更接近来得更实惠。

“交际花”们错把“认识”等同于“认
可”，错将手机通讯录等同于“及时雨”。
喝出胰腺炎换下来的“朋友”，未必比得
上几篇 SCI 的效力；有微信群里生龙活
虎的精神头，不如用来琢磨琢磨让自己
资产升值。殊不知，草率的结交唯有脆
弱的关系，所谓的“人脉”不过是呵呵
一声。今天还一起喝的五迷三道一起称
兄道弟，第二天公交上打个照面心里在
想 ：“这孙子谁啊？哪见过。”当某交际
花为多参加了一次舞会又扫了几个牛人
的二维码而沾沾自喜的时候，牛人正走
在“更牛的路上”即“甩开交际花的路上”。

岭深常得蛟龙在，梧高自有凤凰栖。
只要不断进步，每个人自然就会有一批
志同道合的真朋友结识，也会拓展和聚
集一些可以发挥实际作用的“人脉”。大
家现在充实自我都还来不及，何必急于
拓展所谓“人脉”。毕竟，五十元的人民
币设计的再好看，也不如一百元招人喜
欢。

今日女报 / 凤网记者 李旦	

有句烂大街的话，你一定不陌生：职场学就是关系学。往大里说，人
的一生其实也都在干同一件事：跟各种人发生各种关系。比如，如果一心
想往上爬，你一定想方设法去跟领导搞好关系。但是，不久你就会发现，
搞关系并不容易，尤其是跟领导。道理很简单，你会的别人也会。

这就不难理解，为什么很多人为此大费周章了。作为女人，你不妨留
意一下，经常单位同事约老板夫人买菜、做美容、逛街……如同闺蜜似的。
没错，你猜得还真对，很可能这就是一种搞关系的手段。你也许马上想到
了可以效仿，那么，问题来了，这种方法真的可行？

其实，和老板夫人搞好关系这
样的套路，很多人都想过，只是未
必就对每个人都管用。时机、尺度、
方法等等，这些都很重要，不是每
一个老板夫人都能轻轻松松被你“搞
定”的，也不是每一个老板夫人都
吃你的这一套的。而且，有时候分
寸把握不好，还会适得其反。给你
几个建议，但是千万记住这可不是
职场厚黑学哦。

1读懂她的“情绪密码”。其实，在
很多的老板夫人那里，老公公司

里聪明能干的女下属对她来说是一种
无形的威胁，很多人对于这一类人也
会有种莫名的反感。所以，如果你有
幸能和老板夫人一起共进晚餐或者是
参加晚会，一定要记住，千万不能盖
过她的风头。夫人的“情绪密码”其
实是害怕不被重视的感觉。所以，恰
当的夸奖、贴心的服务是和夫人拉近
距离的第一步。接下来的事情就是女
人都懂的，逛街、吃饭、美容，这些
反而是比较容易的。

2通风报信助她“旺夫”。每一个夫
人都希望能够掌握老公在公司的情

况，虽然不说全部，但至少也得有个
大概。自然，从老公嘴里是套不到话
的，那这就是你的机会了。时不时的
跟夫人通报老板的情况，但注意得掌
握分寸，可不是什么都能跟夫人讲的，
报喜不报忧是起码原则。

3为老板和夫人制造舒适的气场。
和夫人关系搞好了以后，很多事情

也就自然而然来了，比如结婚纪念日、
生日、情人节等，在老板需要挑礼物
的时候，说不定他就会想起你，并找
你做参谋，毕竟你是夫人的闺蜜，女
人对于女人的爱好肯定是比男人要了
解得多。能够挑选上夫人满意的礼物，

他们夫妻关系甜蜜幸福的
时候，自然是不会忘了

你的功劳的。

■人物连线

她经常约的
竟然是老板夫人

“黄姐，我们什么时候体
验一下那个最新的美容疗法
呀，我都跟老板约好了，绝对
给我们五星级的 VIP 服务。”
贺小媛（化名）现在已经是公
司的财务主管了，同事们对她
的升职一直都有点琢磨不透，
只知道她最近在办公室里频
繁地打电话约人逛街、做美
容，这不，又开始约上了吗？

黄 姐，其实同事的同事
都见过，只是不知道她的名
字罢了，而她 就是贺小媛升
职的关键人物——老板夫人。
有一次和老板出差办事，老
板落东西在家里了，贺小媛也
就因此有这机会进了一回老板
的家门。说到这里，就不得
不提一下，这个机会是多么的
难得，因为老板从来不带下
属回家，甚至是告知他们自己
的住宅地址。

一走进老板家，聪明机
灵的贺小媛对于在家当全职
太太的夫人自然是各种讨好，
虽然是短暂地停留，但她却
发现，老板夫人的朋友似乎
并不多，平时的社交应该也
不是很广。“因为，她一直在
问我们老板什么时候回来陪
她去看画展。”看领导没有回
复她，贺小媛为了化解尴尬，
就提了一句，有个朋友就是做
这方面的，也很懂行，如果可
以，到时候可以叫她去看。黄
姐一听就还蛮高兴的，双方
互留了电话。

以前一直想着怎么和老
板搞好关系的贺小媛，突然
有了新的想法：老板夫人不
就是绝好的机会吗？于是，她
出差回 来 后就 赶 紧做 功 课，
天天和做画展的朋友泡在一
起。一 个星期后，贺小媛觉
得时机成熟了，就把老板夫
人约了出来。

自然，三个人 第一次 见
面相谈甚欢，尤其是画展的
那个朋友把老板夫人“照顾”
得特别开心。有了第一次的
好基础，接下来的事情也就
好办多了，贺小媛开始了她的
下一步策略——为老板夫人
定制私人化的服务。因为在

第一次见面聊天的过程中，她
发现，老板夫人其实有点深居
简出，平时不是很喜欢出门。
所以，为了顺着老板夫人的性
格走，贺小媛特意把美容师请
到了老板家里。两个女人，喝
着醇香的咖啡、听着舒缓的音
乐，再加上私人定制的美容服
务，最重要的是还有人陪着聊
天，这样的好事，自然是谁都
喜欢的。

除了美容外，因为老板夫
人喜欢插花，还报了班，为了
跟上节奏，贺小媛偷偷地查到
了那家店，她自己也去报了名。

“我怕跟得太紧会让人觉得我
居心不良，所以就只好制造了
几次巧合。”贺小媛说，老板
夫人是个典型的性情中人，虽
然朋友不多，但能称得上朋友
的都至少是十年以上的交情
了，所以她不敢太冒昧。

虽然，关 系处得不错了，
不过，贺小媛却从来不跟老板
夫人讲工作上的事情。不过，
她平时会有意无意地跟老板
夫人显示一下她的专业水准，
还有她的理财方法。

至于老板，他自然是知道
贺小媛和自己老婆的关系的，
不过，他也不说什么，毕竟多
了一个陪夫人的人，对老板来
说又何尝不是好事呢。而且，
她还发现，那段时间出差，老
板比较喜欢带上她了，以前这
样的机会从来都是属于财务主
管的。

和夫人成闺蜜，
这几点你得注意
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商人“傍官”
谋利：爱搞
夫人外交

■职场课堂

人脉往往是
用来吹嘘的


