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消息股 >>

今日女报 / 凤网讯（通
讯员 全秀娟）在张家界，很
多球迷、彩民都特别喜欢足
彩游戏。9 月 14 日，永定区
消防大队对面 14010 体彩投
注站就有彩民喜中胜负彩第
14123 期 159 万多元大奖。张
家界市体彩分中心工作人员
第一时间来到了投注站，采
访了业主黄老板。

黄老板介绍说 ：“9 月可
以说是我们店的幸运月，9 月
1 日中出 2 注 二等 奖， 奖 金
有 43 万多元，紧接着这次又

中出 159 万多元大奖！这期比
赛冷门不少，不过店里一位
铁杆彩民通过大复式分解投
注，收获了这个大奖。这也
是我们店自今年元旦中出足
彩 94 万元大奖之后，时隔半
年多又连中足彩大奖。”

“张家界市玩足彩的一直
不缺高手，2012 年初就中了
百万大奖，去年年底更是中
了 595 万元大奖，今年我们
店又中百万大奖，这些彩民
真厉害！”说到这里，黄老
板也洋溢出一股赞叹和自豪。

张家界足彩彩民高手

半月中取奖金200万
中国体育彩票

开奖公告
排列3、排列5前7期中奖号码

超级大乐透前三期中奖号码

注：开奖信息以湖南省体育彩票管理中心正式
公告为准。

期数 排列三 排列五

期数 中奖号码

今日女报 / 凤网讯（通讯员 全秀
娟）　9 月 15 日晚，超级大乐透第 14108
期开奖，湘潭市岳塘区霞光东路金侨步
步高旁的 87002 体彩投注站传来喜讯，
一位彩民凭借一张 36 元的“6+3”复式
票，喜中大乐透 2 注二等奖，1 注三等
奖，10 注四等奖，5 注五等奖，再加上

“奖上奖”活动送出的 1000 元体育彩票，
奖金共计 235121 元。

9 月16日上午，中奖彩民张先生（化名）
来到湘潭市体彩分中心兑奖。虽错失千万
大奖，但张先生仍非常高兴，“我平常就喜
欢买彩票，有空就研究大乐透，我都是分
析走势图投注几十元的小复式票，小奖经
常中，一直与大奖无缘。这次终于中出个

大奖，也算是对我投注方法的肯定。”
虽然张先生因一号之差与大乐透千

万大奖失之交臂，但却额外收获了“奖
上奖”活动送出的惊喜。根据我省超级
大乐透“奖上奖”活动规则，中三、四
等奖的彩民朋友还可分别获得价值 500
元、50 元的体育彩票，所以张先生还
额外得到了 1000 元的体育彩票。

近日超级大乐透多次爆出 1600 万
元封顶头奖，但 9 月 22 日第 14111 期未
中头奖，奖池仍高涨至 7.66 亿元。目前
奖池已连续 4 期高居 7 亿元以上，高额
奖池无疑会为彩民带来更大惊喜。对大
奖充满期待的彩民朋友，赶快下注，说
不定下个千万，亿元大奖就在您手中了。

小复式大收益 “奖上奖”奖金多

14111期	 11	16	18	20	29	+	03	04

14110期	 09	18	19	22	24	+	08	11

14109期	 15	18	20	21	23	+	01	02

14258期	 4		5		2	 4		5		2		3		3

14257期	 6		6		6	 6		6		6		0		4

14256期	 7		7		1		 7		7		1		4		0

14255期	 6		9		1		 6		9		1		4		3

14254期	 9		2		4		 9		2		4		7		1

14253期	 4		4		1	 4		4		1		3		0

14252期	 5		5		7		 5		5		7		8		2

《今日女报》/ 凤网传媒公
司对所提供宣传的各类金融理
财产品，只对其真实性进行核
查，并不对其合规性和投资收
益的承诺进行保障。

《今日女报》/ 凤网传媒公
司温馨提示：市场有风险，投
资需谨慎。

光大银行
掀起“送红包”热潮

今日女报 / 凤网讯（记者 
唐天喜 通讯员 陈翔）记者从光
大银行了解到，从即日起到 11
月底，光大银行将推出“手机
摇一摇，888 大奖等你拿”活动，
只要通过手机银行完成任意一
项常用业务，即有机会获赠手
机话费红包，中奖后可随即使
用。其奖励份额高达 360 万份，
其中红包最高奖励额为 888 元
充值话费。获赠的话费红包，
客户可通过光大手机银行、网
络银行、微信银行等渠道完成
充值。

近年，光大手机银行的充
值、缴费功能已日益成为客户
的“新宠”，在不同地区涵盖了
手机充值、水电气、网络宽带、
有线电视等多项便民生活缴费
业务，既不需要电脑网络，更
不必亲临各网点去排队，受到
忙碌白领的追捧。截止 2014 年
8 月末，光大银行手机银行客
户量已突破 1300 万户。

太平洋保险
为驾培学员保驾护航

今日女报 / 凤网讯（记者 
唐天喜 通讯员 王丹英 黄景萍）
50 元的保费，18 万元的保障。
近日，太平洋寿险湖南分公司
为发生在张家界市慈利县的一
起驾培学员意外事件的家属支
付了 55 万元赔偿。

今年 7 月 , 由教练驾驶的
轿车载着慈利县零阳驾校的 4
名学员在进行大车场内考试返
程途中 , 发生意外，造成后座 4
名学员 3 死 1 伤的特大交通事
故。太平洋寿险湖南分公司及
张家界中支获知此信息后 , 立
即启动重大理赔案件响应机制。
情况核实后，公司于近日向 3
名遇难者家属共赔付 55 万元身
故保险金。

开微店：你务必知道的赚钱之道

“神经女纸”说：“在实际
营销过程中，微店只变成了一
个展示平台。原因就在于，有
些人怕微信支付不安全，有些
人觉得麻烦。而且客人在收货

确认时，会被要求开通微店。”
“July”也表示：“基本上朋友

都是微店看了东西后再微信跟
我确认。” 24 岁的郭冬妮是微店“麦田

童书馆”的店主，2013 年大学毕
业的她是湖南浏阳人。她大学学的
是广告学专业，对社会化媒体（微
博、微信等）也颇为了解。

“我卖的是各个年龄阶段的儿
童读物。” 郭冬妮告诉记者，她母
亲是从事儿童文学教学的大学副
教授，一直热心在线上线下公益
推广儿童阅读，带着她的学生下乡
给农村孩子讲 故事、开设了微信
公众号“儿童阅读指导”（微信号
ie888889）传播儿童文学知识，因
此赢得了近 10 万粉丝。郭冬妮从
中发现，越来越多的粉丝留言咨询
如何为孩子选择童书以及购买途
径。于是，她萌生了在微店上卖儿
童图书的想法。

第一次上架书籍是在“六一”
前夕，选定了一套适合作为礼品的

书，几天时间销售了大约 50 套。7
月，推出暑假阅读主题，有几套书
都销量近千套。8 月份，月销量接
近 2000 套。

今日女报 / 凤网记者 唐天喜

在淘宝网的母公司阿里巴巴成功上市前后，其竞争对
手腾讯微信朋友圈里开微店的人群正日益增多。他们在叫
卖着衣服、食品、书籍等各类商品。

开微店真的赚钱吗？这也成为时下不少有创业情结的
人们共同关注的话题。

微店故事 >>

牛肉串通过微信卖到菲律宾
“我们最远卖到菲律宾了！”9

月 24 日，微店“妈妈咪牙签牛肉”
店主“神经女纸”开心地告诉今日
女报 / 凤网记者。这是位在菲律宾
工作的湖南人，因为太想吃家乡味，
通过微信朋友圈了解后就忍不住买
了。“神经女纸”有自己的一份工作，
在微信上开店卖牛肉串纯粹是“偶
然行为”。她的一位朋友会做牛肉
串，想做大，便拉她入伙。她自己
尝试了觉得好吃，便同意做代理了。
现在又另外发展了 3 个代理。“开
店 3 个星期了，我们 4 个代理总共
销售了 2000 多包。”店主“神经女
纸”透露。记者在她的微店里发现，

这种名为“妈妈咪”的牙签牛肉有
微辣、特辣等几种口味，一包 180
克，售价 38 元。因为要上班，“神
经女纸”通常是晚上接单，中午收
发货。

而微店“老妈麻辣牛肉干”的
店老板则是 位 50 多岁的李女士。
她以前是长沙一家国营饭店的厨
师，退休后开了家淘宝店，后来要
帮女儿带小孩，便关了淘宝店。今
年 6 月份，闲不住的她开了家微店。
不过，营销都是通过其女儿魏女士
的微信朋友圈。“多的时候，一天
可卖 200 包，少的时候也有 50 包
左右。” 魏女士告诉记者。    

中秋节卖掉 8.8 万元月饼
“最火的时候是中秋了！”微店

“喜多多手工烘焙”的老板“July”
回忆，当时她和家人一起动手做了
一千多盒月饼，每盒 4 个，22 元 / 个，
最终全部一销而空。记者初步估
算一下，这月饼生意销售额起码达
到了 8.8 万元。

“July”目前在益阳开有一家针
对小学生的培训学校，同时也是今

日女报“凤网长沙妈妈活动群”的
群友。她开烘焙店，纯粹是因为自
己喜欢做烘焙。在 7月份开微店时，
很多时候都是做些赠送给朋友吃。

“以前都不赚钱的，到 9 月份才稍
微好点。”网友“July”说，中秋节
好多朋友都选择了我们的月饼，因
为他们知道我的月饼是纯手工制
作，材料也放心。

大学毕业生微店：一月卖 2000 套“童书”

微店营销 >>

赚的是“熟人经济”
网友“小旋子”也开了一

家售卖中国联通手机生意的微
店，但 开了 1 个月，只收 到 4
个小单。她很想知道，别人是
如何推广微店，并取得成功的。

通过采访，记者发现这四
家微店赚钱都有一些共同点。

第一，熟人经济。微信朋
友圈与淘宝的全开放相比，形
成的是一个熟人社会，或者是
通过熟人口碑传播。“July”告
诉记者，她的姐姐会拿着月饼
去单位给同事吃，结果同事觉
得好吃后发了微信，同事的微
信朋友便都得知了，销路因此
逐渐打开。

第二，放心。对于食品行
业来说，安全，健康是大家最
为关注的。做食品的微店大部
分都强调自己是纯手工制作，
并提供免费品尝。微店“老妈
麻辣牛肉干”的产品，多年前
就已经有朋友吃过，当她重新
制作，老顾客自然又回来了。
而“麦田童书馆”的童书质量
也有保证，郭冬妮选的每一本
书都是她和妈妈一起找出版社
洽谈的，并且从出版社直接发
货，保证正品。

第三，朋友圈不能过于频
繁刷屏。“凤网长沙妈妈活动
群”的网友“小瑜儿妈”就说：“有

一阵子微信圈里被微商信息塞
满了，看多了还真的排斥。最
近好 像少了。”特别是那些通
过微信做化妆品、服装推广的，
让很多人生烦。上文提到的魏
女士告诉记者 ：“我以前看到
别人天天推也不太喜欢，因此，
我在为妈妈推广时，也不会每
天都推，而是隔一星期左右推
一次，一次通常也只推一条。”

第四，控制成本。郭冬妮
因为刚刚大学毕业，首先要考
虑的是低成本甚至零成本。于
是，她选择了几本最受家长欢
迎的和妈妈推荐的儿童读物。
通 过一段 时间与出版 商的 沟
通，拿到了较为合理的折扣价
格，并且采取她接单，出版商
发货的方式。这样一来，不仅
减轻了发货的繁琐，更重要的
是省去了一笔货存资金。

同时，郭冬妮联系了微信
亲子联盟 Kmedia 成员一起参
与团购，并通过该平台推荐书
籍。如今，主动联系她的出版
社也越来越多。

第五，线下推广。在“神
经女纸”看来，要把生意做得
更大，仅靠朋友圈还不够，她
和她的伙伴们如今把目光瞄向
了长沙的酒吧、KTV，并已经
开始谈判。

9 月 19 日，《 微 信 这么 玩
才赚钱》一书作者之一王易发
表博客认为 ：“微商要学会忘
记卖货，你就成功了。”他提出
了微商成功的三个法则。其一，
个人品牌。微商的生存法则比
较 快 捷的 方 法就是建 立个人
品牌，一个人只有拥有了自己
的个人品牌才能更好地销售产
品，进而进行口碑传播，然后
进行销售。

其二，忘记卖货。社交的
本质是交换，社交的本质是分
享。所以要学会明白一件事：

忘记你是一个卖货的，你只是
一个活生生的人，你在分享你
的思想，你的情感，你的生活，
你的产品使用心得，然后分享
给你的好友，分享给关注你的
人。当然这里有一个核心点就
是你要学会策划活动，引起大
家讨论，进行促进交易。

其三，满足客户的个人需
求。成交的技巧是需要你根据
你的潜在客户的个性及生活习
惯或者爱好，去进行沟通，进
而产生交易。

微信这么玩才赚钱 
专家说法 >>

微店的不足

郭冬妮对自己的微店未来充满信心。


