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昔日大哥送小弟1000元
现在小弟送大哥1000万

文 / 张南  供图 / 当事人

25 年前，江苏徐州人张爱民拿出 1000 元钱，资助浙江青田小伙孙胜荣开了
一家理发店。25 年后，远在西班牙、事业有成的孙胜荣，不远万里，一次次来到
徐州寻找昔日恩人。兄弟俩终于相见后，孙胜荣拿出 1000 万元，为张爱民开设
了一家葡萄酒庄。这家葡萄酒庄，成了两人友谊的最佳见证！

素昧平生的大哥 ，出资千元给他开店
1987 年，时年 24 岁的张爱民

是徐州一家阀门厂的业务员，喜欢
去家门口的一家理发店剪头发。经
常给他洗头的是店主的弟弟，一个
名叫孙胜荣的小伙子。

一来二去，张爱民跟孙胜荣熟
悉起来。他得知，孙胜荣是浙江青
田人，理发店是他哥哥开的。他毕
业后来到徐州，帮哥哥打打杂。在
徐州待了没几个月，孙胜荣决定去
温州打工。临走前，他找到张爱民，
跟这位大哥告别。

过了几个月，张爱民到温州
出差，巧合的是，竟在大街上
碰到了孙胜荣。他请孙胜荣吃
饭，见他郁郁寡欢，便问起缘
由。孙胜荣对眼前这位大哥说
起了打工时遇到的种种不如意，
说起了对未来的迷茫。尽管两
人还不算很熟悉，但热心的张
爱民却主动说 ：“来徐州吧，我

来帮你！”
几天后，孙胜荣真的来到了徐

州。这个时候，孙胜荣哥哥开的理
发店已经关门，哥哥也去了其他城
市。孙胜荣在徐州举目无亲，支撑
他的，就是张爱民那句“来徐州吧，
我来帮你”的承诺。

第二天，张爱民拿出1000 元
钱，帮孙胜荣租了一个门面房，买
了开理发店所需的工具，帮他开起
了理发店。那个时候，张爱民的月
工资只有 90 元！

看到这位大哥如此爽快，孙胜
荣感动得都要哭了。他知道这个理
发店开得不容易，他非常努力，每
天一大早就开门，很晚才关门。因
为没钱雇人，他忙起来时，连吃饭
都成了问题，张爱民就经常在下班
后，从工厂食堂买好饭菜，送到
理发店去。

孙胜荣起早贪黑忙了几个月，

尽管做了很多努力，生意还是很一
般，他又开始为前途发愁了。

这一次，他想去当兵，张爱民
表示支持。1988 年，孙胜荣关了
理发店，回到老家浙江青田，报名
参军。那个年代，通讯还不发达，
两个萍水相逢的朋友渐渐失去了联
系。

接受笔者采访时，张爱民依然
觉得，多年前的无私帮助只是一件
小事而已。“父母一直教育我，要
帮助比自己弱小的人，永远不要想
着回报。我是把他当成弟弟去支
持和照顾的。”

“孙胜荣离开的时候，有没有
提到要还这 1000 元钱？这些年，
你有没有想到他有一天会还钱？”
笔者问。

张爱民说：“当时他很穷，我
们都没有提到还钱的事情，我从来
没有想过要他还钱。”

成功后回国报恩，几经寻找恩人杳无音讯
从部队退伍后，孙胜荣在浙江

各地打工。这个时候，很多老乡去
了国外打拼。1995 年，他也去了西
班牙。

能吃苦的孙胜荣从在餐馆洗
盘子做起，后来成了厨师，他还想
当老板。于是，他从街头小贩做起，
经过不懈努力，成立了自己的公司。
慢慢发展成百货集团，他成了西班
牙的知名华商，还当上了西班牙中
西百货协会主席团主席。

事业有成后，孙胜荣经常跟朋
友说起当年在徐州的经历，说起已
经失去联系的张爱民大哥。朋友们

都是艰难打拼过来的，都知道有
人雪中送炭是一件多么难得的事
情，就对他说：“为什么不回国去
找找他，回报他呢？”

这个想法，孙胜荣一直都有，
因为太忙，他一直没有时间。他不
知道，这期间，张爱民已经多次搬
家，要找到他，谈何容易！

2008 年，孙胜荣终于挤出时
间从西班牙回国。他来到徐州，开
始寻找张爱民。当年的市区，已完
全变了模样。好不容易，他找到了
当年张爱民住过的地方，一栋楼一
栋楼地跑，挨家挨户地敲门，忙了

几天，没有打听到张爱民的任何消
息。

2010 年，孙胜荣利用回国进
货的机会，再次来到徐州。这一次，
他寻找的范围更广，不但找了当年
张爱民住过的地方，还找了他工作
过的地方，还是没有一丁点消息。
孙胜荣非常难过：“难道，我这辈
子再也见不到恩人了吗？”

孙胜荣不甘心，他经常跟妻子
和几个孩子说起张爱民。他要让他
们知道，他之所以有今天，离不开
这位恩人的帮助，他希望他们记住
这个名字。

踏破铁鞋无觅处，兄弟相见分外亲
这二十多年，张爱民一直在徐

州平凡地生活着。他下了岗，跟朋
友一起经营着一家小门市部。

2012 年 7月，孙胜荣再次飞回
国内。这趟行程，他给自己留了足
够的时间，他下定决心，一定要找
到昔日的恩人。

这一次，孙胜荣进行了地毯式
搜索，一条街一条街地找，一家一
户地问。有一次，他听说某栋居民
楼 7 楼有一个叫张爱民的人，就忍
着高温爬上 7 楼。敲门，门开了，
张爱民出现了。可是，那并不是孙
胜荣记忆中的张爱民，而是一个同
名同姓的人。

孙胜荣知道，只凭自己的力量，
这一次又将无功而返，他决定向警
方求助。徐州警方根据孙胜荣提
供的简单信息，从户籍数据库里找
到了140 多个张爱民，一个一个地

排查，查到大概相似的，就打电话
核实。一次次否定之后，孙胜荣终
于确定了最相似的一个，可这个张
爱民已经搬离了户籍所在地。警方
根据张爱民留下的手机号码，多次
拨打，始终无人接听。

孙胜荣要回西班牙了。临走的
那天早晨，一位民警抱着试试看的
态度，再次拨打了那个号码，竟然
接通了！

民警核对了张爱民的基本情况
后，告诉他，有个西班牙华商要找
他，说是他的兄弟。

电话那头的张爱民一头雾水：
“我不认识什么西班牙华商啊！”

孙胜荣急了，在电话这头大喊：
“大哥，我是阿云啊！”

一声“阿云”，瞬间唤回了张爱
民的记忆！阿云，是孙胜荣的小名！

张爱民匆匆赶来，在公安分

局门口，两个多年不见的好兄弟紧
紧拥抱在一起！孙胜荣连声说：“爱
民哥，我可把你找到了！”张爱民说：

“做梦也没有想到，这辈子还能再
见到你！”

张爱民把孙胜荣请到家里，
他要好好招待这个兄弟。孙胜荣告
诉张爱民，他在西班牙已成家立
业，生意做得不错，几个孩子都大
了，他想让大哥大嫂每年去西班牙
住几个月，看看外面的世界。

张爱民谢绝了：“我的朋友都
在徐州，我觉得现在小日子过得挺
好的。”

孙胜荣看了看张爱民住的房
子，又说：“大哥，你的房子旧了，
我在徐州买两套房子送给你吧！”

张爱民笑了：“我不需要房子。
兄弟，你能把这里当成你的家，经
常回来看看，我就很开心了。”

投资千万送酒庄，
为了多些见面的机会

回到西班牙后，孙胜荣一
直想着如何回报张爱民。想来
想去，他想到在徐州为大哥开
一家酒庄，专门售卖欧洲红酒
和橄榄油。他打电话把这个想
法告诉了张爱民。这一次，张
爱民没有拒绝，他觉得，有一
个两人共同的生意，他们今后
就能有机会经常见面了。

孙胜荣出资1000万元，为
张爱民开了一家红酒庄，注册
的是张爱民的名字，是独资公
司，孙胜荣说：“这个酒庄是属
于大哥你的，赚的钱我一分钱
不要，我会从欧洲送最好的红
酒来给你卖。”

张爱民再三推辞说：“还是
你当老板，我来帮你打工吧！”
孙胜荣的态度非常坚定：“它就
是属于大哥你的，它是我们友
谊的见证！”

2012 年 12 月 31日，红酒
庄正式开业，孙胜荣带领二十
多人的欧洲华商代表团回国，
参加了开业仪式。

在孙胜荣和张爱民的大力
推广下，红酒庄的生意很快走
上了正轨。

孙胜荣经常回国来徐州，
过中秋节，过春节。他每次来，
很少谈生意，而是跟张爱民一
起聊天，谈书法。张爱民有不
少书法界的朋友，受他们的启
发，孙胜荣也在西班牙成立了
中西书画研究院。今年 1 月，
研究院在西班牙举办了第一届
中国画展，非常轰动。

两兄弟的友谊不断加深。
有一次，孙胜荣回国，张爱民
到机场接他，帮他拿行李的时
候，一不小心闪了腰。接下来
的几天，孙胜荣无微不至地照
顾他。张爱民生活简朴，孙胜
荣就从国外带回最新的电子产
品，教他使用，让他赶上潮流。
孙胜荣多次对张爱民说，他准
备把几个孩子送回国，让他们

学习中国的传统文化，学习中
国传统的美德……

大哥当年在月收入只有 90
元的时候，毅然掏出1000 元钱，
帮助认识不久的小兄弟；小兄
弟在事业发达后，掏出1000万
元，帮大哥开创事业。这个滴
水之恩涌泉相报的故事在网络
上传开后，引起了巨大的轰动。

网友“一生都在等爱”说：
“在这样一个浮躁的社会，这
是一件多么难得的事情啊！这
样的友谊，实在太令人敬佩和
景仰了！”许多主流媒体也对
此事相当关注，央视《面对面》
栏目已经联系上张爱民，准备
采访他。

尽管如此，两位当事人却
显得云淡风轻。通过网络，笔
者采访了孙胜荣。

笔者：“为什么坚持给张爱
民开酒庄？”

孙胜荣：“张大哥当年的恩
情，我终身难忘啊！我希望通
过这个项目，让我们有一个沟
通交流的纽带，让我有理由、
有机会多回几次徐州。这里是
我的第二故乡。”

笔者：“张爱民在你心目中
是一个什么样的人？”

孙胜荣：“一句话，他是我
一辈子的大哥！”

对于孙胜荣的报恩之举，
张爱民如是说：“他回报我的不
是钱，是人心。经常有人跟我
说，你现在发财了，有一个这
么大的酒庄。我总是说，你不
懂我，不知道我最高兴的是什
么。现在，所谓的兄弟非常多，
但大都是些什么样的兄弟？都
是大难还没有来，就先跑掉的。
这能叫兄弟吗？孙胜荣是我的
好兄弟，我会一辈子珍惜我们
的友谊！”

（本文不得转载、上网、摘
编）

孙胜荣（左）和张爱民讨论酒庄生意

一对好兄弟，把酒话友谊
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