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我的金银花不卖给王老吉
专访浏阳市人大代表周慈英——

自己治好咳喘、老慢支
药王孙思邈免费教你，不花钱

近期，气温持续下降，雾霾频发，骤冷的时节，许多哮喘、气管炎、肺气肿等咳
喘病患者开始忧心忡忡，令人忧心的老顽疾卷土重来，给患者的生活带来了无尽的烦
恼和痛苦。

当心！咳喘引爆定时炸弹
据权威媒体《健康之路》栏目报道：

我国每年约有 300 万人 死于“无 形杀 手”
的咳喘疾病！长期咳喘 还易诱发 肺心病、
心率失常，甚至引发大脑缺氧、呼吸困难、
心脏衰竭等疾病而猝死。其死亡率在各类
疾病中高居第三位，而且发病率正逐年上

升 ；由于长期咳喘导致的慢阻肺病、肺纤
维化、肺癌等重症患者，一半以上的寿命
仅不足 5 年。肺癌也因死亡率、发病率名
列前茅，已成为我国名符其实的“众癌之
首”；在中国，每四个癌症患者中，就有一
人患肺癌。

读懂这本书  让你终身告别老咳喘
由 健 康

基 金 发 起的
“寻找 500 老

咳 喘 患 者”
活动，在我省
免费发放《孙
思邈与咳喘》
科普书籍，向
老 咳 喘 患 者
介 绍治 疗 方
法，该书以独
特的视角，为
读 者 全 面 揭
示咳 喘 病 治

疗的传统误区，深度揭秘孙思邈的夜间治疗
咳喘病的医学理念与具体实施方案。

孙思邈根据咳喘病发病的特点，提出
夜间是治疗咳喘的最佳时机，而且还能根
据夜间时间特点，做到复方分不同时间给药，

分别满足不同时间的药效，使咳喘病最终
治愈，开创了咳喘病祛病除根的历史先河。
这是中医治疗老咳喘病的一次新突破，打
破了老咳喘病久治不愈的医学难题，也让中
医治疗老咳喘病走到了世界的最前沿。从
此，老咳喘患者可在睡眠中就能轻松告别
疾病困扰。

《孙思邈与咳喘》集合了各种咳喘病的
治疗要点，还有具体解决方案。阅读本书，
就像与药王孙思邈面对面亲切交流，咳喘患
者的一切病症、疑问，都能在书中找到答案！
2013 年已经上市，短短 3 个月畅销 20 万册，
各大书店抢购一空，迅速在全国掀起了一场

“孙思邈除咳喘”的热潮。
为了能帮助更多的老慢支、哮喘、肺气

肿患者早日康复，现在，只需一个电话，不
花一分钱，《孙思邈与咳喘》的书籍即可坐
等此书送到你家！

免费申领热线 ：400-750-7009

文、图：今日女报 / 凤网记者 唐天喜
             实习生 陈蕾

自掏腰包拿出 88 万元给村民修
路，她自己却只有一件 200 元以上
的衣服，平常都与公司员工一起吃
食堂；种植了高品质的金银花，她
竟然并不稀罕卖给知名饮料品牌王
老吉；不是人大代表候选人，村民
却自发把她选为代言人……她是一
个怎样的人？

12 月 22 日，记者赶赴浏阳专访
了浏阳市人大代表、浏阳市兴乐种植
科技开发有限公司董事长周慈英。

农家女子花 88万
为村民修了四条路

12 月 22 日下午，湖南省浏阳市淳口镇
鹤源社区罗境片，在邓家组至船坵组的村
中主干道上，小朋友们正欢快地跳着舞蹈
嬉戏，自行车、摩托车、小汽车，甚至大
叉车都在自由而顺畅地通行。

这条村中主干道串起 7 个村民小组，
是 11000 多人的“主干道”。但因种种原因，
几十年来一直未能修上水泥路。鹤源社区
罗境片船坵组 63 岁的金丙乾告诉今日女
报 / 凤网记者：“周慈英是好人啊。以前这
条路坑坑洼洼，雨天时常有村民骑单车骑
摩托因路面泥泞打滑而摔倒。村民邓猛虎
的脚就是在这条路上骑摩托摔坏的，至今
没完全康复。因为路不好，生产的土特产、
经济作物很难运进城去。” 

记者一路走来，听到很多村民都在交
口称赞一个人的名字。她就是浏阳市兴乐
种植科技开发有限公司董事长周慈英。因
为是她去年开始说要为村民修路，并在今
年 4 月底，耗资 68 万元，修了这条长 5 公里、
宽 2 米的水泥路。此后，她又对山上片新
塘组道路路面进行了硬化，耗资 15 万余元，
并筹资 3.8 万余元对罗境片生产道路田边
硬化了 500 余米。另外，她还花 1 万元修
整了余龙山路，花 0.5 万元修整了西湖新
市坳道路。

路修好后，当地村民给周慈英送匾送
土特产，都被她拒绝了。当地 15 岁的女
学生梁艳说：“她舍得拿家里的钱来修路，
我很佩服她，她是我最崇拜的偶像。”更
有时髦的年轻人刷微博发微信称自己是

“英粉”。
“因为资金问题，邓家组至船坵组的

村中主干道还有 2 公里的路没打上水泥。
我希望在今后 5 年，将没修好的两公里路
铺上水泥。”12 月 22 日，周慈英认真地告
诉今日女报 / 凤网记者。

其实，今年 44 岁的周慈英不是罗境
片的人，她是隔壁西湖片的村民。记者
面前的她，身材娇小，衣着朴素，浑身
上下竟然没有一点金银的影子。据说她
的衣柜里，200 元以上的衣服只有一件，
那是老公在她四十岁生日时先斩后奏帮
她添置的；而且，她和老公都是天天跟
员工一起吃食堂。

她又为什么这样做呢？
原来，1986 年，年仅 17 岁的周慈英，

开始从师学习照相，出师后，她带着自己
仅有的一台相机，踩着一辆旧单车，走家
串户上门服务，也经常穿梭在鹤源社区罗
境片邓家组至船坵组的道路上，并曾多次
跌倒。那时，她暗下决心：“等我有钱了，
一定要修条路，别人就不会像我一样栽跟
头了。”

等周慈英和老公宋红卫在淳口开起第
一家连锁超市，手里有了余钱，便有了计
划。“一定要修这条路，大人走路受点苦
不说，苦了上学的细伢子，看了心里不是

个滋味。”

“大年三十曾不敢呆家里”
创业路上，周慈英开创了很多第一。周

慈英和老公相继在淳口镇开了当地第一家照
相馆、第一家家电维修店、第一家汽车农机
配件门市部、第一家超市、第一家连锁超
市，到 2010 年，又成立了浏阳市第一家金银
花种植基地。可以说，在浏阳市、在淳口镇，
她总是走在时代潮流最前面的人。这给她带
来了成功，却也遭遇了不少的挫折。

1992 年后，周慈英的照相馆和电器维
修店的生意越来越不景气。他们拿出全部
积蓄并向亲朋借贷，凑了几十万买下了浏
阳市医药设备厂的设备自己加工，可这并
没有给他们带来新的活力。照相馆、维修店、
医药设备厂都不赚钱，他们的事业陷入了
低谷。

“没钱的日子可真难熬，大年三十都不
敢呆在家里，被债主逼债的往事真是不堪
回首。”周慈英告诉记者，直到十年前，他
们开办了一个小超市，生活才开始改变。“那
时有人对我们说，如果你发现当地的老百
姓不再带瓶子去打酱油了，就可以开超市
了。”周慈英觉得这是一个机会，便一个人
跑到湘潭的心连心超市呆了一个月，潜心
学习。2008 年，周慈英将小超市转让出去，
用自己所有的积蓄并贷了一些款，租下一
个大仓库并将其改成了一家大型超市，加
入了比一比超市连锁。这不仅给附近的居
民提供了丰富又廉价商品，还为当地几十
名村妇提供了就业岗位。

今年 7 月，周慈英又遇到了另一个危
机。她从一朋友手中以高出别人的价格购
买了紫薯苗并签订了回购协议，三毛钱一
根买的紫薯苗，回购是 1.5 到 1.7 元一斤。
然而，紫薯成熟后，她赶紧联系朋友回购，
但电话一直打不通，后来又说七毛一斤回
收，周慈英觉得陷入骗局，只能自寻买家。
幸亏媒体帮忙报道，很快，她的近 30 吨紫
薯被一抢而空，长沙的餐饮名店火宫殿就
购买了好几吨紫薯。

金银花大王
超市稳步发展的同时，近年来周慈英

把心思放在了种植业上。“我们这边的荒山
太多了，只要允许承包，我就都想承包下
来。”周慈英非常看好种植业，而且在她看
来，种植业能够带动大家一起致富。

2009 年，周慈英开始进军种植业，第
一个选择的项目是金银花。“当时的金银花
卖价高达 240 元一公斤，一亩地就能赚好
几万元，比种稻谷赚多了。我心动了。” 

2010 年，周慈英从隆回县小沙江镇引
进金银花苗在淳口镇试种，从开始的几百
亩扩张到现在的近 5 千亩，基地也升级为
大型金银花种植公司。每年的 4 至 5 月，
数千亩金灿灿一片，当地村民穿梭在花丛，
每人每天可采花百余斤。湖南省经济和信

息化委员会副主任殷林波在视察基地后说：
“这称得上是长沙最大的金银花基地。”

“今年金银花的产量一共 600 多吨，包括
200 吨药用类和 400 吨普通食用类金银花，总
产值达 2680 万元。尤其是药用类金银花，一
采摘完就被订完了。”在周慈英的经营下，一
个花苗培植、成花采摘、金银花加工一条龙
的产业链已经形成，让数千亩荒山变“金山”。
她被媒体称为“金银花大王”。

周慈英的金银花也得到了知名的饮料品
牌王老吉的青睐，并希望能连续供货。“但
是今年，我们不再供给王老吉了，因为我们
的产品质量好，无论是绿原酸，还是木樨草
苷的含量都比得上山东和隆回的。价格不能
卖得太便宜了。”周慈英告诉今日女报 / 凤网
记者。原来，就在去年长沙市科技成果转化
交易会上，周慈英与广东省中山市中智药业
集团成功签约，金额 4500 万元。今年，她与
九芝堂药业集团又签订合作销售意向：双方
将合作进行金银花功能型茶叶的开发和市场
拓展。用周慈英的话来说：“相当于保障了
20000 亩金银花种植的产品销售。”

为了充分利用土地，周慈英还种植了百
合、栀子、花生、萝卜等品种。“这些部分是
单独种，还有部分是与金银花间种，这样可
以充分利用土地。”而为了弥补自身专业知识
的不足，周慈英又与中南林业科技大学、湖
南农业大学等高校的研究机构和专家教授建
立了合作机制。

“希望用五年左右的时间，把现在的金银
花种植面积，扩大到一万亩。使金银花真正
成为农民‘收金揽银’的致富之花。在长沙
打造出另一个金银花之乡。”周慈英说。

今年 8 月，周慈英创办的浏阳市兴乐种
植科技开发有限公司被全国妇联、科技部、

农业部评为“全国巾帼现代农业科技示范基
地”，湖南仅有 7 家，全国也才 100 多家。

村民选她作代言人
在周慈英的家兼办公室里，记者看到墙

上写着很醒目的企业纲领：让农户赚更多的
钱，使地方形成产业链。她是这样写的，也
是这样做的。

浏阳市兴乐种植科技开发有限公司带动
了当地近 480 户农民创业，安排劳动力就业
机会 500 余个。其中，仅金银花基地就解决
当地近 300 人就业。“光是雇人锄草每一年发
工资都要 100 多万。”周慈英说。

生意越做越大，越来越好，手头有了余钱，
周慈英似乎忘记了当初赚钱的艰辛，她把大
把大把的钱全用在了“外人”的身上。近五
年来，她主动出资支持政府抗洪救灾，帮助
家乡硬化道路，扶助贫困学生，号召朋友们
在安化滔溪共建“上马希望小学”、接济困难
乡亲等累计公益支出近 110 万元。

因此，在 2012 年鹤源社区选举两名浏
阳市人大代表时，当地村民自发联名推举她
为候选人。在四名候选人中，她获得了全部
9000 多张有效选票中的 7000 多票，比第二
名高出了 3000 多张。

浏阳市淳口镇个体经营户罗昌义是当初
自发推举周慈英为人大代表候选人的 10 多名
村民之一。他告诉记者：“我们推举她，是因
为我们平时就看到她乐善好施，带领大家一
起致富，而且敢为我们说话。”

“我当时就是一个普通农民，没有一官半
职，没想到老百姓会把我选上去。为了不辜
负她们，我一定要履行好自己的职责。”周慈
英肯定地说。

周慈英夫妇的中国梦就是带领大家一起致富。


